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刘永跃是山东人。1999年从合肥工业大学毕业后，回到老家的一家
国企上班。“在这一年里，我感觉那里根本没有我施展能力的空间。”这时，
他接到了一个大学同学的电话。

“这名同学是象山人，毕业后在合力公司工作。听说我工作比较苦闷
后，他邀请我到象山、到宁波散散心，找找机会。”可以说，这个电话改变了
刘永跃的人生轨迹。就这样，刘永跃来到了宁波。

经同学介绍，刘永跃很快见到了合力公司董事长。谈完后，董事长指
示公司人事部门给他办理手续，并希望他能沉下心搞技术。就这样，刘永
跃在合力公司一干就是20年，合力公司也从一家普通的模具公司，成为唯
一在A股上市的铸造模具企业。

刘永跃刚到合力的时候，企业的规模并不大，只有2000多万元产值，
他所在的技术部也只有七八人。“只有我一个外地人，语言不通成了我融入
公司的最大障碍。”但技术语言是相通的，钻研技术成了他最大的乐趣。

“不过，由于项目的成功率至关重要，董事长当时还不是很信任我，遇
到大活都交给老工程师。但在我看来，我的技术肯定已经超过他们了。”直
到2004年3月，他终于接到了第一个大活。

当时，合力公司拿到了一个“上海大众B5缸盖重力铸造模具”大订单，
董事长把这个设计任务交给了刘永跃。由于整个产品要在两个月内交付，
刘永跃一头扎进了设计室。一个多月后，刘永跃独立完成了“上海大众B5
缸盖重力铸造模具”设计，产品合格率达98%，技术达到进口水平。

这项技术
填补轨道交通中

一个空白
刘永跃：让全世界知道

宁波“制造”和“智造”的强大
随着生活条件越来越好，很多宁波市民开上了奔驰、宝马车。但大家不知

道的是，在奔驰、宝马车里，有些发动机的缸体、缸盖、变速箱壳体、中空副车架
铝合金零部件的模具可能产自宁波。

昨天，记者在宁波合力模具科技股份有限公司看到该公司技术中心副总
监、高级工程师刘永跃的时候，他正在和同事琢磨怎么改进轨道交通铝合金齿
轮箱体的铸造技术。2015年，刘永跃开发出第一套轨道交通驱动用铝合金齿
轮箱体之前，国内市场还是完全依赖进口。

“在宁波、在合力我找到了自己的位置，感谢宁波、合力给了我这么大的发
展机会。”刘永跃说，未来，他将带领团队做更多更深的开发研究，让全世界都
知道宁波“制造”和“智造”的强大。

面对取得的成绩，刘永跃感恩地说，到宁波、到合力，是他做得最对的选
择。“宁波和公司给了我施展才能的空间，我的成长离不开这块土地的滋养。”

由于对自己的职业规划有比较高的定位，刘永跃一直希望能够有继续
深造的机会，给自己不断充电。机会总是留给有准备的人，2010年，宁波
市人社局推出政府鼓励企事业人员攻读在职研究生项目，刘永跃得到攻读
浙江工业大学工程硕士的机会，学费由政府和所在单位各负担50%。

“读书的过程很辛苦，主要是要兼顾工作和学习，感谢公司把我的工作
和出差最大限度进行调整。”

2016年，刘永跃又继续到北京科技大学攻读材料科学与工程博士学
位。“公司一如既往地支持我深造，为我提供各种便利，并且鼓励我学以致
用，今后更好地为企业服务。”

2012年，象山县推出人才公寓政策。让他没想到的是，市场价格每平
方米13000元以上的房子，卖给他们这些人才只需要每平方米7000元不
到。“这个补贴力度太大了，让我们真正感受到宁波对人才的重视。”

为此，每当有猎头来问，想不想跳槽到其他城市或其他公司的时候，他
都婉言谢绝，因为他享受现在的工作，他热爱现在的平台。刘永跃说，他根
本没想过自己创业，因为技术好的人不一定能做老板，社会更需要能够专
注于技术的人才。

“我非常享受做技术的过程。我希望今后能够带领团队在技术上推陈
出新，能够在传统技术上取得突破，更好地为制造业提供技术服务。”

记者 林伟 文/摄

从此以后，他一发不可收拾，带领团队完成了数千套铸造模具和工装，
项目全部成功，累计创造模具价值超过5亿元。和他合作的客户几乎全部
涵盖了包括宝马、奔驰、沃尔沃等国内外的一线乘用车与商用车品牌，部分
模具出口到美国、法国、西班牙、巴西等。

在20年职业生涯中，刘永跃最难忘的一个项目是轨道交通驱动用铝
合金齿轮箱体。“当时，上海一家公司来跟我们谈的时候，我就知道这是根
难啃的骨头，因为国内还没有其他厂家实现产业化生产。但是董事长和我
都认为，这个项目的前景非常好，我们也认为自己已经做好了技术储备，因
此我们就接下了这个活。”

接下订单后，刘永跃又把自己“扔”进了实验室。最关键的项目调试
期，他甚至好几天都不回家，接连通宵工作，实在太困了就趴在桌子上休息
一会。正值2015年春节临近，他连公司的年夜饭活动都不去参加。后来，
董事长看不下去了，勒令他去吃了饭再继续工作。

功夫不负有心人。没过多久，他终于交出了合格的产品，也因此填补
了国内轨道交通驱动用铝合金齿轮箱体产业化生产的空白，应用在深圳地
铁11号线上，并且使用效果达到预期。现在，深圳地铁6号线和北京地铁
22号线也采用了这个技术。“前几年，我们在铝合金齿轮箱体方面年销售
额已有几千万元，今年我们要争取突破亿元。”

继续深造梦想得以实现

成功开发轨道交通铝合金齿轮箱体

同学一个电话让他来到宁波

成成就就

感感恩恩

刘永跃在研究产品。

■宁波银行专栏

宁波银行快审快贷
额度最高1000万 最长10年有效

陈总是鄞州区某设备制造企业的实
际经营人，经过多年打拼，现在企业每
年产值约2000万元。但企业的货款账
期长，资金链较为紧张。不久前，陈
总接到一个新订单，却让他喜忧参
半，因为要完成这个订单，现有的生
产线产能不够，需要新增一条生产
线，但目前资金缺口较大，同时资金
占用时间也比较长。这该如何是好？
要放弃这个扩大生产的绝佳机会吗？
陈总为此茶饭不思。

一次偶然的机会，陈总从朋友那边
听说，宁波银行的抵押类产品，一次授
信最长 10 年有效，额度最高 1000 万
元，抵质押率最高可以达到100%。对
于陈总来说，该款产品就像是给他量身
定做的。于是，他抱着试试看的心理，
联系了宁波银行业务经理，打算咨询融
资产品。宁波银行业务人员通过实地走
访陈总的企业，了解到该企业这几年经
营稳健，具有良好的发展前景，于是详
细向陈总介绍了宁波银行的融资类产
品。陈总当场就表达了合作意向，同时
对宁波银行“快审快贷”产品非常感兴
趣。该产品最快能够实现一日内完成评
估及审批，三天内放款，完全契合他的
需求。当日，陈总就提交了申请“快审
快贷”需要的材料。

没过两天，宁波银行业务经理就打
电话告知陈总，他已获批1000万元的额
度。在贷款额度生效后，宁波银行业务
经理上门指导，如何在线上操作提款、

还款以及相关的注意点，让客户在需要
资金时进行在线提款、还款操作。陈总
连连称赞，对宁波银行的产品、效率和
服务都非常满意。之后，陈总顺利地接
下这个大单，新增一条生产线，为他解
决了扩大生产后的资金之忧，抓住了本
次发展的机遇。

近年来，随着中小企业金融需求升
级，在国家政策倡导下，在金融管理部
门指导下，宁波银行立足小微企业客
户需求，坚持产品创新，不断满足小
微融资需求。针对小微企业融资需
求，开发推出“快审快贷”、“贷易
融”等涵盖多种担保方式、融资期限
和还款方式的贷款产品，较好地满足
了小微企业融资需求。

今后，宁波银行将继续贯彻落实各
级政府、金融管理部门支持小微企业的
政策措施，以缓解小微企业融资难为己
任，继续推进管理革新和产品创新，持
续优化和创新融资产品，不断拓展服务
渠道，全面提升金融服务品质，致力于
打造小微企业综合金融服务品牌，大力
缓解区域内小微企业融资难题，同时打
造成为小微企业现金管理专家、小微企
业国际结算特色银行，持续推动小微企
业发展。


