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今年双11，最惹人眼球的信息无疑是各大电商启动“卖
房模式”，打出的力度更是低至五折，让网友直呼“剁手”。10
月31日，阿里在淘宝放出2万套“特价”房源，宁波以1384套
成为双11“特价”房源最多的城市。

电商平台双11吆喝卖房
阿里放出2万套“特价”房，宁波以1384套居全国第一

不仅阿里启动了双11卖房模式，京
东、苏宁同样为今年双11加入卖房队伍做
了充分的准备。有网友感叹：电商终于向
房地产下手了，别人双11收快递，有钱人
双11收房产证。

京东联合70个城市的200多家开发
商，将投放超过6000套特惠房源，位于全
国大中小大约70个城市。其中，最吸引
眼球的是，此次双11，京东将一次性拿出
3亿元补贴来卖房，新房全款购房折扣低
至五折。

不过记者打开京东页面，发现不管是
房产频道还是新房频道，其城市定位中并
不包括宁波。宁波人或许无缘京东的“双

11新房特价大战”。不过，点开京东二手房
频道，还是可以定位宁波的，房源也比较丰
富，均价和市场价比较接近。

除了阿里和京东，近期还有爆料称，苏
宁已与恒大全面达成合作协议，上万套恒大
房源即将在苏宁推客进行销售。苏宁相关
工作人员没有否认与恒大的合作消息，但具
体如何卖、有何优惠政策还不得而知。一切
以苏宁发布的官方消息为准。

天猫的“万套特价房源”、京东五折卖
房、苏宁的“上万套恒大房源”，从营销的角
度来讲，已经引起市场的广泛关注。可以预
见的是，即将到来的双11，电商平台卖房“三
国杀”即将上演。 记者 史娓超

阿里双11卖房有多个标签傍身：线
上、拍卖、特价、万套。每一个关键词都能
赚足公众的眼球。其实这不是阿里首次线
上卖房，其早在5年前就曾在这一领域试
水。

上个月，阿里拍卖更是以“一元起拍”
杭州一学区房而吸引眼球，引发数万人围
观。经过239次加价、142次延时，最终以
609.5万元的价格成交，低于线下同类房源
的价格。

不过今年的双11卖房，相较此前的小
打小闹，规模增大了不少。据悉，整个双11
期间累计将有总数超过2万套的“特价”房
源，覆盖全国各个地区。类型涵盖热门学
区房、地铁房、景区房。不仅有二手房，还
将有特惠新房参与拍卖。

记者从阿里方面了解到，在这批双11
“特价”房源中，宁波的“特价”房源多达
1384套，力压其他城市，成为双11“特价”
房最多的城市。其他城市如重庆有“特价”
房源784套、长沙有“特价”房源472套、苏
州有“特价”房源356套，杭州和上海均有
277套等。

值得一提的是，宁波的1384套里有不
少是来自开发商的全新房源，涉及宁波全
市范围内的6个楼盘。这些房子从10月
31日晚间起陆续上线，消费者可以在阿里

拍卖页面查询了解。
记者根据阿里方面提供的信息初步梳

理看到，有位于海曙老城区的星悦城（公
寓），预计2020年交房，房源面积在37—52
平方米，市场价在23000—27000元/平方
米；有位于海曙的城市方格（精装公寓），
2018年交房，房源面积在42—47平方米，
市场价在13000元—14000元/平方米；有
位于江北的姚江里（商铺），预计2020年交
房，房源面积在15—25平方米，市场价在
25000—40000元/平方米；有位于象山县城
的象山中心（公寓），预计2020年交房，房源
面积在32—82平方米，市场价在11000—
16000元/平方米等。

此外需要提醒的是，买房和买普通商品
还是有较大区别的，并不是点一下购物车就
可以付款那么简单，而是先要交保证金、出
价竞拍，竞拍成功之后才可付款。阿里拍卖
表示，以双11的拍卖活动为例，会从11月
10日10点开始，11月11日10点结束，如果
到时还有人在竞价，会延迟到没有人再继续
出价为止。

阿里拍卖称，房子起拍价是市场价的八
折左右，至于最后的成交价，就要看这个房
子的热度。竞拍的价格不确定，有可能捡
漏，也有可能拍出高价。

阿里放出2万套双11“特价”房源

京东五折卖房，苏宁“恒大房源”入局

A.新增的玩法
知己知彼，百战百胜。要打好“薅羊毛”的硬仗，

首先要了解对方耍出了哪些新花招。从淘宝平台及
各大品牌店铺的活动看，今年的新玩法主要有四个：

1.购买小样送双11礼金券：去年就有不少美妆
品牌用这个玩法，在消费者体验和回购率上都有良好
的表现。今年这种玩法大规模地铺开了。

2.入会：从许多商家的页面中可以发现，在推出
该品牌正式的活动方案之前，发展新客与维护会员的
竞争在今年特别激烈。不少商家通过看似简单的签
到活动和抽奖活动，将双11战线布局拉长了一个月，
如推出连续签到30天就可以获得50元的无门槛优惠
券。

3.开喵铺：双11临近，阿里巴巴旗下各大平台都
在醒目位置打上了“瓜分20亿”红包的字样。通过签
到、逛店、答题、完成支付宝任务、看直播、逛会场等方
式获得喵币，升级淘宝中自己的“喵铺”，等级越高，瓜
分到的红包就越大。

4.盖高楼：双 11 的到来，除了让阿里旗下的淘
宝、天猫、支付宝的日均活跃用户大上一个台阶，同时
也让腾讯的微信、QQ变得比往日忙碌了。盖楼玩法
的核心就是社交，拉人组战队，并且邀请好友为自己
的战队助力。

B.券多不压身
众所周知，双11的优惠券多种多样，要精确使用

这些五花八门的券，无异于解决一道奥赛题。不管什
么券，只要能让最后的结果做上一个减法，花精力了
解就值得。那么，除了可叠加的满400元减50元购
物津贴，还有哪些“宝藏”等待挖掘呢？

1.万券齐发：这是一个神券经常神出鬼没的地
方，如果可以领到 1000 元减 500 元、800 元减 400 元、
400元减200元等这种大额券，那么恭喜你！你可以
去该品牌家拼一波“漏洞单”了。

2.会场大额券：端口在淘宝双11主会场页面，领
券位置醒目，有心仪的品牌领券即可。

3.红包雨：10月21日到11月11日每天都有。通
过微博等社交平台获得明星、店铺口令红包，固定2
元一个，每天可得2个；11月1日之后，看视频答题红
包，面额不等；另有砸金蛋赢红包、店铺抽奖得红包，
几角到几元不等，积少成多。

4.内部隐藏券：这类券不一定每个商品都有，细
心的消费者可以关注微博的一些发券博主，不定期发
送。

5.其他：还有一些店铺通用券、入会得无门槛券、
1元预约抢券、购买小样送双11回购券、收藏领券、积
分兑券、定点抢无门槛券等等，活动入口均在店铺里，
比较好找，消费者擦亮眼睛即可。 记者 史旻

玩转双11攻略聚焦
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