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本报讯（记者 范洪）宁波最大
的共享单车平台——哈啰出行前天
发布2019年度数据盘点：目前，哈啰
累计全国注册用户已超过3亿；哈啰
单车与助力车分别入驻全国360、
260多个城市，顺风车业务也在全国
300多个城市上线。其中，宁波人过
去一年，选择共享单车与助力车的
出行里程，超过7427万公里，累计减
少碳排放量510.4万千克，相当于种
树28.5万棵，绕地球1850圈。

从年龄分布结构看，宁波用户
60后和70后占比突破27%，相比
2018年有大幅度提升，用户分布逐
渐从80后、90后为代表的“互联网
人群”走向全年龄段，单车用户男性

占比59%，女性41%。其中，使用
最多的一位宁波用户，一年累计骑
了2592次哈罗单车，日均骑行近7
次。

对没有太多时间锻炼的人群来
说，通勤交通工具选择共享单车是
个不错的做法。去年，宁波人通过
骑共享单车及助力车，共燃烧了74
亿卡路里，相当于消耗了2960万碗
汤圆、517万盘泡椒牛蛙、10.2万斤
炒年糕所产生的热量，骑单车不仅
方便了出行，同时又可以健身，可谓
一举两得。

除了用户服务的成绩，哈啰出
行目前已整合覆盖电池、换电柜、半
导体、五金、通讯等产业上下游近

200家生态伙伴，带动上游制造企业
研发生产，预计提供超过20万个就
业岗位。

与此同时，哈啰出行为社会先
后提供了约3万个运维岗位，其中有
15%的人员年龄在40-50岁，为近
1000名退伍军人提供了工作岗位。

另外，共享单车也在弥补深夜
城市公共交通中发挥了作用。在全
国城市中，根据深夜骑行大数据，杭
州、南京、宁波、长沙、郑州、广州等
地成为全国热力骑行“不夜
城”。其中，2019年宁波夜
间骑行量占全天比重约
19.2% ，相比 2018 年
大幅增长。

宁波市城展馆
送贺岁大礼
这些活动等你参与

本报讯（记者 周科娜 通讯
员 章佳） 春节即将来临，宁波市
城市展览馆准备了一份充满趣味
和浓浓年味的贺岁大礼，市民可关
注“宁波市城市展览馆”微信公众
号报名参与。

宁波市城市展览馆位于鄞州
区宁穿路 2000 号，是展示宁波城
市发展历史、建设成就以及未来愿
景的重要对外交流窗口。

针对在校的学生，1 月 11 日
13：30-15：30，有乐高搭建课程

“城市瞭望塔”；1月 22日 13：30-
15：30，有乐高搭建课程“城市工
程吊车”；1月 27日至 2月 8日，第
二季《我是小小讲解员》活动上
线，想成为小小讲解员、带领大家
领略宁波风采的小朋友，不容错
过。

罗枫是我国著名的剪纸艺术
家。1 月 17 日 14：00-16：00，市
城展馆将举办“罗枫剪纸艺术分享
会”，市民可近距离欣赏剪纸作
品，感受其独特的艺术魅力。

市城展馆还准备了一系列的
体验宁波城市浓厚年味的活动：1
月 18 日 13：30-15：30，有“制灯
笼、写对联”活动；1月 19日全天，
有“迎新年、送春联”活动；1月 21
日至 1 月 22 日，有“逛展馆、品年
味”活动，有兴趣的市民可参与报
名。

春节前去哪里扫年货？宁
波超市里的年货都上架了！记
者走访了解到，目前宁波各大
超市纷纷加大物资储备，开启
了“年货大街”模式，俨然成为
年味最浓的场所之一。

折扣力度堪比双11

宁波超市开启“年货模式”

除了浓浓的年味，还有悉数出
笼的促销方案，不少超市的年货打
折力度甚至堪比双11期间的线下
活动。

在此前一周，华润万家印象城
店包括洗洁精、进口食品全面 5
折，酱油醋、散装零食、纸品、洗衣
液全面6折。还可与微信满200
减20活动叠加享受优惠，相当于
折上9折。

在1月6日-13日期间，华润
万家宁波门店还将开展品牌联欢

满120元凭券立减60元，多买多
减。据介绍，像沙宣、得宝、护舒
宝、高洁丝这些平时很少做活动的
品牌都参加了活动，相当于5折的
力度。

山姆会员店宁波北店也调整
了不少商品的价格，如原味松露状
巧克力、贝德玛洁肤液、依云天然
矿泉水、特级初榨橄榄油、烘烤腰
果等都下调了价格。此外，还有美
食爱好者喜欢的象印微电脑电饭
煲、MM精选枸杞、黄油曲奇饼干

以及深受母婴会员青睐的美赞臣
铂睿3段等也在调价榜单之中。

“我们今年共准备了1500万
元的年货供市民挑选。早在两个
月前，就开始组织年货货源。整个

‘年货一条街’上的年货商品达
2500种，比往年增加了30%。”魏
立明说，“预计接下来两周，以企业
团购年货为主的大宗交易也将展
开。根据往年经验，春节前一周会
迎来年货销售的购物最高峰。”

记者 史娓超 文/摄

如今在城区随便走进一家超
市，都会被浓烈的喜庆味笼罩。
大红灯笼、中国结、喜庆的对联、
倒挂的福字等，已成为宁波各大
超市的新春标配，满货架种类繁
多的年货，不断刺激着市民的消
费热情。

在印象城地下一层的华润万
家超市，中国红色调的“年货大
街”已经上线，浓浓的年味扑面而
来。沿“年货大街”走去，零食、酒
水、营养保健品、进口油品、南北
干货、有机杂粮等一应俱全。不

论是过年自家需要的年货，还是
送长辈、晚辈的礼品，都可以在

“年货大街”一站购齐。
为了吸引市民购买，不少品牌

的零食、酒水、营养保健品、进口油
品等年货商品都推出了喜庆的新
年礼盒，就连原本朴素的农副产品
也换上“春节版本”包装，为消费者
购置年货提供一站式服务。

考虑到春节期间的消费场景，
山姆会员店宁波北店打造了适合
不同场景的节庆专题礼盒。如富
贵吉祥和五福经典食用菌礼盒，内

含严选自福建、浙江、天津等优质
产地的多种食用菌原料，每一颗果
实都经过严苛的品控标准筛选；金
风玉露坚果礼盒、巧克力及曲奇类
的商品则是每种包装都包含了多
种商品，适合聚会场景。

“刚刚过去的一周，店里已经
迎来了年货销售的第一波小高峰，
仅一周的销售额就做到了400万
元，基本相当于平常半个月的销售
额，并且都是以零售为主，宁波市
民的购买力确实是很强劲。”华润
万家印象城店店长魏立明说。

超市开设“年货大街”

打折力度堪比双11

哈啰出行发布2019年度大数据——

最资深用户一年骑了2592次单车

②

■宁波市城市展览馆活动专栏

超市里摆满了年货商品。


