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中午11点，李关定副市长如约
来到拼多多直播间，为宁波制造打
call。截至当天18点直播结束，共
有63万网友围观，累计销售额超过
920万元。

一走进直播间，李关定副市长
就积极与网友们进行互动，开始了
两轮免单抽奖，瞬间点燃了网友们
的购买热情，大家在直播间频频刷
着“钱包准备好了”“等市长一声令
下”“抓紧最后的时间下单”等话语。

6月8日，李关定副市长刚刚在
淘宝直播间露过脸，销售额达143
万元，昨天又马不停蹄地出现在拼
多多直播间，拉开了“金牌主播”的
阵仗。

在直播间，他详细介绍了每款
产品的使用场景和优势卖点，自如
地和直播间的消费者进行互动，还
当起了消费者的监督员：“这个破
壁机说是静音的，我想替大家现场

听听是不是没有声音。”
这次，李关定副市长推荐的3款

产品分别是先锋家用遥控落地电风
扇、奥克斯静音破壁机和三禾麦饭
石不粘锅，都收获了不俗的销量。
此外，整场直播包含了196种商品，
都是老百姓当季需要的日用品和快
消品，涉及的先锋、帅康、奥克斯、三
禾、得力、维科家纺、公牛、牧高笛等，
都是宁波“土生土长”的品牌。

在直播间，李关定副市长特别
提及了“宁波制造”的硬核实力，话
语中满满的自豪之情。

据透露，宁波还将与拼多多等
电商平台展开更广泛的联动，包括
设立直播基地、网红基地等。未来
一年内，将有超过15000家宁波企
业入驻拼多多平台，覆盖宁波各优
势产业集群，预计带动网络销售额
超过800亿元，实现外贸转内需市
场订单超200亿元。

本报讯（记者 王心怡 通讯
员 王青燕） 今晚8点，网易创
始人兼CEO丁磊将走进网易严
选和快手直播间，开启他的带货
首秀。

据了解，丁磊将携网易系全
家桶——网易严选、游戏、有道、
云音乐、味央等，把自家好物搬上
直播间，启用超大力度折扣，而网
易严选是本次直播带货的重头
戏。网易严选的一些爆款商品如
人体工学椅、小龙虾、泰国乳胶床
垫、猫粮均在列。此外，网易有道
的爆款词典笔、网易味央猪肉也
会亮相直播间。

值得关注的是，今晚的直播，
他将和宁波市领导一道，分享推
荐一些“宁波元素”浓厚的产品，
如迷你咖啡机、电烤箱、即热饮水
机等，展现“宁波制造”的高颜值
和硬核实力。

对于定价，丁磊大方地表示：
感谢热爱者——不赚钱，图个
乐。记者提前拿到了3款“宁波
制造”产品的价格，可以说是有很
高性价比。

据了解，今晚的直播其实是
网易与浙江携手开展“浙江制造
拓市场——严选计划”的启幕篇。

该计划是为了进一步深化
浙江制造拓市场行动，以浙江

制造品质产品与出口转内销产
品拓展国内市场为主要目标，
创新探索“网易严选+”品牌模
式赋能助推全省制造业高质量
发展之路。

第一批“试验田”被放在了宁
波和杭州。届时，宁波市政府将
与网易严选签订战略合作协议，
双方将依托宁波制造优势、民营
中小企业优势，积极推动宁波制
造企业链接严选品牌做大做强，
进一步提升打响“宁波制造”。

副市长直播为宁波制造代言
63万网友“拼”196款宁波好货

昨天，宁波市副市长李关定走进位于江北区前洋E商小镇的拼多多
直播间，为宁波优质商品直播代言。

此次直播活动，是宁波市政府和拼多多履行双方战略合作协议的最
新动作。今年3月25日，宁波市政府与拼多多达成战略合作，围绕帮助
外贸企业出口转内销、推动宁波优质企业入驻拼多多平台、支持宁波打
造电商直播基地等方面，签订了一揽子合作协议。
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波制造企业来说，早已不是新鲜玩
法了。

先锋电器集团在有小家电之乡
美称的慈溪附海开发区。公司主要
生产“先锋”牌取暖器、电风扇、饮水
机、电源转化器等四大系列产品，是
全球最大的取暖器专业生产基地之
一。

长期以来，先锋电器集团在内
贸与外贸之间一直保持着“雨露均
沾”的发展势头。今年疫情叠加复
杂的国际环境，打破了这种平衡。
挖掘国内市场存量，成为先锋电器
集团稳定业绩的着力点。昨天的
直播活动中，先锋电器集团有5个
品类的9个热门单品来到直播间。

据了解，自去年起，先锋电器
集团就开始了直播尝试，目前已经
能保持每天直播的频率。

与先锋等小家电品牌把重心

从国外市场渐转国内不一样的是，
帅康从1984年创立之初就深耕国
内市场，目前出口仅占公司整体业
务中的10%。

“我们最早在2018年开始摸索
电商直播卖货的方式了，2019年是
大手笔铺开的一年。这两年来，我
们尝试了将产品送进网红、大V直
播间的方式，一个月也能搞个三到
五场，也在培养自己的主播团队，
还有就是像格力董明珠那样，依靠
企业内部的私域流量进行直播，将
卖货信息直接推送到客户手上。”
浙江帅康电气股份有限公司副总
裁杨兵说。

据了解，今年，帅康公司专门
成立了MCN事业部，有20多人，
不仅与市场上成熟的MCN机构建
立合作，还在不断学习摸索，将员
工外派出去学习，打造属于自己的
网红。 记者 王心怡 史旻

李关定副市长（左）在拼多多直播间。

今晚丁磊直播首秀
为家乡带货“不赚钱图个乐”

买它们！副市长带货自信满满

出口转内销，宁波制造衔枚疾走


