
A07
责编/钱元平 叶飞 审读/刘云祥 美编/张靖宇 照排/陈科

爱财富 2020年6月18日 星期四 广告
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今年“6·18”，门店直播大爆
发，商圈直播火速兴起。走进宁波
的商场，一部手机、一盏打光灯，已
经成了标配，一笔笔订单在直播间
里诞生。柜哥柜姐集体做直播，热
火朝天的同时，也在这个“6·18”宣
告着“全民直播时代”的到来。

6月 17日，鄞州万达广场直

播间，也开启BOSS带货模式。苏
宁宁波大区总经理任伟、鄞州万达
广场总经理徐钢锋在直播间内化
身主播，推荐、砍价样样来。2450
元的戴森吹风机、399元的博朗剃
须刀、1299元的TCL55英寸电视
机等，不少好价商品的销售表现亮
眼。 记者 史娓超

BOSS带货，店播常态化
宁波商业开启“全民直播”模式

近期，各大电商纷纷开展“6·18”预售活动，位于宁海县强蛟镇“电商
村”的企业也加足马力生产，为“6·18”储备货物。为让企业在加快恢复生
产的同时，也能足额享受到税收优惠政策，宁海县税务局组织干部对企业
开展税收政策辅导。图为税务干部在宁海县康佳电器有限公司了解产品
情况。 通讯员 张洁 黄杰 摄

昨天，宁波市产权交易中心预挂牌了一个股权项目，项目名为“整
体转让宁海宁房置业有限公司100%股权和120500万元债权”。

这是一个有故事的项目，其背后有一宗成交于近10年前、总价
12.6亿元的宅地，还有一场打了4年的官司。

这个“6·18”宁波商场都很拼
“花式硬核”玩转线下零售

电商的“大日子”已缺不了线下零售的参与，“6·18”也不例外。今年“6·
18”，电商平台悉数角逐，线下的宁波商家也摩拳擦掌。宁波消费者不仅要在线
上拼手速，还要忙着在线下按计算器。

注意力经济时代，如何在今年
的“6·18”大战中分得一杯羹？为
吸引消费者，宁波线下商业集体发
力，满减、秒杀、红包、消费券等活
动此起彼伏。

现在买夏装，可能是最划算的
时候。原因很简单，借着“6·18”，
今年新款基本都已加入了“出清大
军”，折扣力度不可谓不大。鄞州
万达6月17日-27日，夏装出清1
折起，包括LEE、优衣库、MOD、
太平鸟、mini peace等品牌；新华
联商厦6月12日-22日，服饰类
商品3折起，还可叠加单笔实付满
398元减50元。

与此同时，5折美食是一定不
能缺席的。

天一广场6月18日-7月6日

启动年中嘉年华，100+人气餐饮
低至4.8折；鄞州万达广场6月17
日，全场餐饮品牌5折起，包括谭
鸭血、大渝火锅、涌上外婆桥、禾丰
记、澳门星记猪骨、溪雨观、老爷
锅、九田家、骨汤汇、东北风、老屋
印象等餐饮品牌5折-7折不等；
宏泰广场启动“6·18”嗨购节，多
款美食套餐低至6.18元。

与此同时，体验类活动的加
持，也是宁波线下商业的强项。

鄞州万达广场在“6·18”期
间，策划了大胃王挑战、吃瓜盛宴、
萌宠来袭等互动；宏泰广场6月
18日-21日，策划了包括进击的
尊巴show、挑战100秒&悬崖勒
马、少儿梦想舞台、热血街舞快闪、
童玩节等多组互动。

夏装1折起，美食5折
“6·18”宁波商场也疯狂

与往年不同的是，今年宁波的
马大嫂们也热火朝天地加入到了

“6·18”薅羊毛的队伍中。原因很
简单，超市平常不打折的刚需商
品，今年“6·18”也都打折了。

最近几天，家住鄞州区的吴阿
姨有些忙，她几乎把业余时间都贡献
给了薅羊毛这件事，“周围几家大型
超市都在搞活动，我得算清楚哪家
最优惠，不同商品分开买。”吴阿姨
告诉记者，家里高频消耗的抽纸、卷
纸、洗衣液、沐浴露等生活用品，她一
般都会在“6·18”“双11”集中囤货。

记者走访宁波华润万家、三江

超市、沃尔玛超市等看到，“6·18”
促销海报已经到处挂满，吸引市民
比价消费。

“我们今年‘6·18’的力度，是
超过往年任何一次的，基本与‘双
11’持平。线下超过万种商品低
至5折，如床上用品、护肤品、整理
收纳用品等5折，国产沐浴露、洗
发水、抽纸、卷纸、进口商品、调味
品6折，包装大米6.9折等。”华润
万家印象城店店长魏立明表示。

三江超市“6·18”期间，爆款产
品买一送一；沃尔玛超过百款商品
第二件0元等。

洗发水、抽纸、调味品……
这些很少打折的商品也低至5折

电商备战忙
税务来添力

拿地近10年、营收0、负债超12亿元……

宁波最老牌房企
挂售子公司100%股权

“宁房”所拿的宁海宅地，在
今天看来，已是宁海新城区的核
心位置。但在当时，地块周边还
比较冷清。这10年间，这里的地
价涨得也不多。

资料显示，宁海宁房置业于
2011年3月初成立。

据后来的行政判决书，2011
年8月19日，原宁海县国土资源
局向宁海宁房置业签发了《具体
建设项目供用土地通知书》。

那个时候，可能“宁房”自己
都没想到，围绕这块宅地，竟会与
宁海国土部门打上一场长达4年
的官司。

在拍地5年多后，宁海宁房
置业于2016年3月18日向鄞州
区人民法院提起行政诉讼，以其
所竞得的宅地未按约如期交付为
由，把原宁海县国土资源局告上
法庭，要求退地、赔款。

打了近两年的官司，鄞州区
法院一审、市中院二审，均驳回了
宁海宁房置业的起诉。

此后，宁海宁房置业又向省
高院上诉。据公开资料，省高院
在2018年8月、2019年7月和今

年4月，开了三次庭。有知情人
士透露，目前这起官司已经有结
果。

而经过这么多年，“宁房”在
宁海的这个房地产项目，已经“伤
痕累累”。

据宁波市产权交易中心预挂
牌信息显示，截至今年5月底，这
个当年地价12.6亿元的项目，营
收为0，资产总额已不足8亿元，
而负债总额则超过12亿元。

而早在2018年，宁波富达已
把包括“宁房”在内的主要房地产
资产剥离出上市公司。当年10
月末，宁波城旅投资发展有限公
司以约39.7亿元的总价，受让了
这笔包括“宁房”股权在内的房地
产资产。

在此次“宁房”卖掉宁海项目
全部股权和债权之后，这家宁波
本土最老牌的房企，会不会从此
彻底在宁波楼市中消失呢？

地产江湖，后浪盖前浪，自是
平常。

只是整整40年的岁月浮沉，
总还是不免令人唏嘘……

记者 程旭辉

卖掉宁海项目全部股权和债权

天眼查资料显示，宁海宁房
置业是宁波房地产股份有限公司
（以下简称“宁房”）100%持股的
子公司。

“宁房”的前身叫宁波房地产
总公司，创建于1980年，是曾经
的“宁波市最具实力的房地产综
合开发骨干企业”。

在宁波房地产发展史上，今
年40岁的“宁房”，是一个鼻祖级
存在。曾经各领一时风骚的宁波
本土知名开发商如中房、中建、交
通、雅戈尔、宁兴、银亿、荣安、联
合、奥克斯等，都是在“宁房”诞生
后数年乃至十几二十年后才出

现。
但在今天的宁波楼市中，“宁

房”之名几已不可闻，近些年没有
储备的土地，也未见新拿地。

近10年间，“宁房”拿的最轰
动的一块地，可能就是这次要转
让的宁海宁房置业名下的那宗宅
地。

“宁房”于2010年年末杀入
宁海市场。当时经351轮厮杀，

“宁房”以楼面价 8443 元/平方
米、总价12.6亿元，拿下了宁海
城区一宗宅地。

就是这块地，让“宁房”在接
下来的10年间，如鲠在喉……

“宁房”曾是宁波最具实力房企


