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如今，新的消费者互动方式、
新的渠道方式，重塑了供应链和生
产过程。宁波的产业带制造企业
正在寻找“变革入口”，试图从传统
的加工制造往数据化指导生产转
型，以此回应这道互联网时代下的
新考题。

从外销市场转身而来的德业
电器，对于这一点的感知尤为深
刻。“过去加工制造的模式让企业
只能被动跟着市场走，敏锐度不
高、反馈周期长。传统外贸销售只
需为国外中间商提供已经设计好
的产品，但工厂利润微薄。”

“重塑流程”是宁波产业带企
业谈及的高频词。“在国内电商平
台，我们更直接地接触到了终端消
费者，由此快速反应、分析市场需
求、回溯制造源头，进行系列产品
规划、研发创新，再快速为市场提
供更多‘爆款产品。”徐平静表示。

不过，要在庞大的电商市场抓
住消费者目光，难度也不小。“目前
我们至少增加了一倍的研发投入，
包括开设实验室进行模拟实验、产
品设计、新开磨具等。但收益也是
可观的，目前我们的产品毛利增加
了100%。” 记者 史娓超

日前，宁波大榭开发区精丰模板
制造有限公司的财务负责人朱幸君在
农行大榭支行营业中心，成功办理了
一笔30.8万元的线上“续捷e贷”业
务，连日来为续贷周转资金发愁的她
终于舒了一口气。

原来，宁波大榭开发区税务局在
开展“三服务”活动时发现，辖区内部
分小微企业之前通过“银税互动”授信
的资金即将到期需要归还，受疫情及
市场形势影响，所需资金还有缺位，但
筹资续贷成本较高，续贷新额度具有
不确定性。该局会同大榭农行创新建
立税银联动“护航”银税互动工作机
制，推出了“银税互动”配套无还本续
贷服务，基于“银税互动”产品“纳税e
贷”为小微企业办理线上“续捷e贷”。

该举措推出后，银行在授信到期
前2个月会主动联系企业商议确认续
贷方案，并根据税务部门推送的纳税

信息核定新贷款额度，最大限度降低
企业额外融资成本。通过加强税银数
据线上交互和线下协作，提前确认正
常经营小微企业新授信额度，并积极
推行“零成本，零次跑，零距离”办理方
式，全程依托宁波税务电子税务局“银
税互动”平台开展，帮助有需要的小微
企业真正享受国家金融支持“红包”无
缝续接。

此外，宁波市税务部门还深入开
展“便民办税春风行动”，积极推进“银
税互动”数据直连，通过“一步授权、加
速审批、闪电授信”的线上服务，让纳
税人享受零接触、门槛低、选择多、省
时间的信用贷款服务。据统计，今年
1-9月24家与我市税务部门建立合
作关系的金融机构，已通过“线上银税
互动”平台累计审批通过“银企授信”
164.2亿元。

记者 周静 通讯员 李伽璇

发布新品、打造爆款、重塑流程……

今年“双11”宁波产业带企业很“互联网”

又是一年“双11”，与消费者一同
期待的，还有来自宁波的产业带制造
企业。发布新品、打造爆款、重塑流
程、定制化备货……“双 11”前夕，怀
揣各自的“小目标”，在一个又一个不
眠之夜中，宁波产业带企业正以互联
网思维秣马厉兵，全力备战。

“一是继续保持除湿机类目
的行业第一，二是集中获取潜在
的新客户。”距离“双11”正式启
动还有不到1天的时间，宁波德
业日用电器科技有限公司电商总
监徐平静，向记者提前透露了“小
目标”。

今年，与德业电器一同迎接这
场电商狂欢的宁波制造企业众
多。此前，BAT宣布要拥抱实体
经济，从侧重消费互联网转向产业
互联网。换言之，就是要从连接消
费者转向连接企业、赋能企业。
10月24日，阿里巴巴方面透露，
今年参与“双11”的制造业产业带
将超过2000个，超过30万个工厂
参与此次天猫“双11”。

位于宁波北仑的德业电器就
是其中之一。作为一家专业生产
除湿机、空气净化器等空气处理设
备的创新型企业，德业电器2014
年从外销转向助攻国内市场，成立

了电商团队。2016年，便以其自
行设计、研发和生产的家用除湿机
获得市场认可，成为国内除湿机类
行业第一。

虽然对“双11”并不陌生，但
在产业带经济的前提下，德业电器
今年首次作为“主角”站在“双11”
的狂欢舞台上。“相比往年，今年

‘双11’对产业带企业有了更多的
流量等资源倾斜。我们也已经做
好全盘打算，销售目标是 1500
万元。”徐平静表示。

去年新成立的得体智能科技，
专注设计制造iPhone大小的“无
线电熨斗”，第一款产品就连续获
得创新设计红星奖、德国IF工业
设计奖等，今年的“双11”也同样
成为这家小而美企业的“练兵
场”。“去年‘双11’，我们单日的销
售量就超过了1万台，今年我们的
目标是完成500万元的销售额。”
有关负责人王帅表示。

借力“双11”争做“扛把子”

在这场“电商狂欢”带动下，
消费互联网逐步升级为产业互联
网，“宁波制造”亦随之变革，站在
跨越式发展的起点上迈出转型升
级步伐。

“双 11”是一个年度重要节
点，但在徐平静看来，这个节点的
存在意义已经不仅仅是“简单地
卖货”。

“对我们而言，在‘双11’发布
新品已经成为重要组成部分。目
前我们的产品线布局已经比较完
善，所以我们寻求的是现有产品上
的功能升级、体验舒适度增强等方
面。而‘双11’会聚焦大量的流
量，这是我们展示自己的好机会。”

与此同时，通过“双11”集中获
取潜在客户也成为宁波产业带企业
的共识。“‘双11’对于我们而言，是
既熟悉又陌生的。今年成为我们产
业带企业的主场，更是第一次。我
们希望借助平台导过来的流量关
注，挖掘潜在客户。”王帅表示。

“譬如我们的无线熨斗并非生
活家电中的刚需产品，如果更多的
顾客可以在主流电商平台看到推
送，或者小红书、抖音等社交平台
的内容传播，就会提高这个产品的
认知度以及转化率。”

跻身“新国货”的品牌梯队也
是宁波企业们想从“双11”获得
的。

想从“双11”获得更多B

快速提供爆款 重塑制造流程
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“银税互动”再亮新招
“无还本续贷”助小微企业融资不掉链

无惧隔夜美股大幅下挫逾 900
点，昨日，A股表现出极强的韧性。虽
然低开，但是在家电、汽车、生物、酒
类等板块的强势崛起下，随后翻红高
走，走出独立行情。

当晚，蚂蚁集团在上交所官网挂
出发行申购情况及中签率公告。公告
显示，本次网上发行有效申购户数约
516万户，创下科创板新高；申购金额
约19.05万亿元，也刷新A股有史以
来最高纪录。

公牛集团市值突破1200亿

昨天，北向资金早盘呈净流出，午
后杀了一个“回马枪”。Wind数据显
示，北向资金开盘短暂买入后快速离场，
早盘一度净卖出近19亿元。午后白马
股带领指数回暖，北向资金复制前日走
势开始回流，全天净买入17.86亿元，为
连续两日净买入；其中沪股通净买入
9.55亿元，深股通净买入8.32亿元。

市场可谓亮点纷呈，除了“巨型蚂
蚁”开启新股申购令市场振奋外，“饮
酒”行情继续，五粮液市值逼近万亿关
口，达到9704亿元，有望成为深市第
一只市值破万亿元的股票，让投资者
直呼可能会见证历史。

家电板块的表现也格外亮眼。早
盘，公牛集团封住涨停，市值突破1200

亿元再创新高。公牛集团系高瓴资本
概念股，10月份累计涨超32%。

公牛集团目前是除了宁波银行
外，宁波A股上市公司中市值第二高
的个股。

10月28日晚间，公牛三季报显
示，公司前三季度实现营业收入71.47
亿元，同比下降5.1%；归属于上市公
司股东的净利润15.99亿元，同比下
降 8.77%。该股三季度获得社保、
QFII大举建仓，社保3只基金合计持
仓423.6万股，施罗德旗下3只产品合
计持仓441.8万股。

蚂蚁集团中一签可能赚5万元

昨晚，蚂蚁集团有效申购户数
约 516 万户，创下科创板新高；回
拨 机 制 启 动 后 ，最 终 中 签 率 为
0.12670497%。

根据发行公告，蚂蚁集团将于11
月2日公布网上中签结果公告。

统计显示，目前已上市科创板股
票上市首日算术平均涨幅为161%，
中位数涨幅123%。

市场分析人士认为，那么以蚂蚁
集团中一签500股、发行价68.80元
计算，若首日上涨161%，中一签大概
能赚5.54万元；若首日上涨123%，中
一签大概能赚4.23万元。 记者 王婧

19.05万亿！
蚂蚁金服申购额刷新纪录


