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因为这种“执念”，也直接带
动了近日相关商品的消费。昨
晚记者在市区的一些超市看
到，年糕、圆子、速冻汤圆、酒
酿，甚至水饺都成了热销品，其
中多数产品都在大幅度优惠促
销中。

华润万家的工作人员表示，
从上周开始，超市的相关商品就
陆续有了优惠促销，消费也开始
增加了。从本月18日开始明显
迎来了一个高潮。“每年冬至前，
我们都会做相应的促销，效果很
好，消费者也都习惯了这个节
奏，会在这段时间集中采购相关
产品。”

除了超市里热销，不少餐饮
店也为冬至的生意开足马力，
例如宁波著名的点心老品牌缸
鸭狗南塘老街店，就在12月20
日结束营业后，连夜开始赶制
冬至当天早市所需的食材。

店里的负责人告诉记者，每
年冬至当天店里光是汤圆至少
也要卖掉1000来份，所以他们
都要提前准备。“阿姨们昨天晚
上忙到半夜12点多，除了大头
菜烤年糕要提前烧起来，还得
备下3000只左右的汤圆，其他
的今天开门之后继续包，不然
根本来不及。”

记者 黎莉 文/摄

有人为大头菜烤年糕赶1500多公里
有家门店连夜包出3000只汤圆

冬至带来“舌尖上的商机”
昨日冬至，在“冬至大如年”的宁波人眼里，这是个充满仪式

感的日子。按宁波人的习俗，从冬至前一晚的“冬至夜”到冬至
当天，大头菜烤年糕、汤圆、番薯圆子羹这些传统点心就要轮番
上场了。当然，舌尖上的热闹也带来了相关消费的一波高潮。

“冬至夜，大头菜烤年糕，老
宁波老腔调。”昨天晚上，市民胡
女士在自己的朋友圈发出了这
样一段话，并配上了年糕和大
头菜的图，一下子引发了圈子
里老宁波们的共鸣。前天下午
还在海南度假的她，为了吃上
这口，算好了时间赶在冬至夜
回家。

“去年冬至没在宁波，我就
自己买了材料在外地做了一顿
烤年糕。即便没有在家乡，这个
仪式感不能落下。”作为土生土
长的宁波人，过冬至已经成为胡
女士生命中的一部分，三十多年
来从未间断。在她看来，这样一
顿点心满足的是味蕾，落肚的则
是一份属于宁波人的印记。

飞1500公里只为家乡味

一家门店连夜包了3000只汤圆B

本报讯（记者 范洪） 12月
18日，滴滴旗下全国首家小桔有
车二手车商城在宁波正式开业，
除了借助互联网平台，在二手车
交易车况、价格透明、交易流程
及售后等方面做到更好把控外，
平台还首次向消费者承诺14天
无理由退车；发现重大问题车，
100天内无忧退车；检测有出入，
平台先行赔付及1年2万公里优
质售后等四大安心保障。

据介绍，小桔有车二手车商
城主打“真车况”：通过制定标
准的车辆检测流程，由专业机
构对每一辆入场车辆进行 268
项检测，确保每一辆在小桔有
车合作店的车辆车况真实，无
重大事故车、无火烧（水泡）车，
平台线上真实信息向每一位消费
者开放。

此外，小桔有车二手车商城在
价格上公开透明，利用多业务场景
积累的大数据合理定价，营造“线
上线下”联动的购车新场景。

而小桔有车借助滴滴出行资
源及平台优势，在车源上全国打
通，实现更大区域范围内的车源

流转。同时加强品牌建设，通过
标准化流程和服务承诺，提升品
牌消费者的认知度。

同时，小桔有车还与金融平
台、保险行业龙头企业长期合作，
让金融方案更丰富。

宁波宝汇经纪公司负责人张
俊飞告诉记者：“从长远来看，更
诚信和透明的经营，最终各方都
能从中受益，也更有利于整个行
业的长远发展。”

今年以来，国家对二手车相
关政策频出，行业也持续规范。
最新的商务部数据显示，今年11
月，全国二手车交易量达157.38
万辆，同比增长13.7%，连续4个
月同比实现两位数增长。

中国汽车流通协会会长沈进
军表示，随着二手车增值税下调、

“限迁”政策改革以及放开二手车
出口业务等一系列政策信号的释
放，国内二手车行业发展或迎来
新机遇。滴滴旗下小桔有车进入
二手车市场，带来新的理念和新
的模式，或将推动明年成为二手
车市场真正从“量变”到“质变”的
元年。

滴滴旗下小桔有车二手车商城
在宁波开业

滴滴旗下全国首家小桔有车二手车商城在宁波正式开业。

某店家员工正在包汤圆。


