
此次峰会上，奥克斯集团董
事长郑坚江对合作伙伴一直以
来给予奥克斯的信赖和支持表
达了感谢，并表示：“在双循环新
发展格局下，企业保持高速、可
持续发展，我认为核心在于把产
品做好、把消费者服务好、让经
销商伙伴赚到钱。”这不仅彰显
了奥克斯对合作伙伴的重视，也
体现了其进一步做好产品的坚
定决心。

秉持“品质是基石，创新是灵
魂”的企业理念，奥克斯空调近3
年来在品质创新上的投入累计超
过30亿元，目前旗下智能化产品

占比达80%。未来，奥克斯空调
将围绕A、U、X三大系列，以外
观、节能、舒适、健康、智能五大方
向为主线，持续驱动产品行业领
先。

截至目前，奥克斯已在全球
范围内建立起完善的研发生产体
系，包括5个研发中心及10个生
产基地，空调年产能超过3700万
套。

值得一提的是，2020年奥克
斯空调在技术研发领域取得突
破，迎来了一款可更好满足健康
消费需求的颠覆性创新产品——
清芯净机芯可拆洗空调。

以技术创新打磨产品
加速占领智造赛道A
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工行宁波市分行牢固秉持“不做小微
就没有未来”的经营理念，深入实施普惠
金融优先发展战略，简化业务流程,扩大服
务范围，加大业务考核力度，扎实推动普
惠各项业务发展。今年以来，面对新冠疫情对广大小
微企业带来的严重冲击，该分行积极行动，主动作为，
深入了解、排摸防疫抗疫相关企业和受疫情影响严重
的企业，推出“抗疫贷”“用工贷”“跨境贷”等多项专属信
贷产品，安排专项信贷规模，加大信贷资金投放，有力
支持了广大小微企业防疫抗疫和复工复产。针对小微
企业“短、平、急、少”的融资需求特点，运用大数据、互联
网手段，大力发展普惠线上融资业务，重点推广网贷
通、经营快贷和线上供应链，满足不同类型客户的融资
需要，积极主动对接小微客户，提供综合、方便、快捷、
优质的普惠金融服务，为帮助广大小微企业脱困发展
和实体经济稳定增长作出贡献。截至11月末，该行人
行降准口径和银保监口径普惠贷款余额均较年初新增
47亿元。普惠贷款客户数较年初新增超过2200户。

疫情期间，该行积极发挥线上e抵快贷、
经营快贷、税务贷等线上特色产品优势，适度
下调线上业务的融资利率，降低小微企业财务
成本，解决小微企业资金需求。对于疫情重点
保障企业，推出“抗疫贷”“用工贷”等专属产品
解决企业个性化融资需求，同时发挥“融资+融
智+融商”的普惠金融综合服务模式优势，为企

业复工复产提供全方位金融服务保障。截至
11月底，该行累计发放线上普惠贷款近53亿
元，此外，该行积极探索小微园区企业特色化
金融产品，针对小微园区的入园企业，推出小
微企业固定资产购建贷款，缓解了企业在购建
固定资产过程中的资金需求，有力地推动了小
微企业的转型升级。

初创期的小微企业,一般都有轻资产的特
点，其资金需求往往较大,时间紧,而企业尚未
盈利,创始人的个人积蓄有限,内源融资不足，
企业难以获取银行贷款。该行积极引入担保公
司、保险公司，推出文化贷、科技贷等特色产品，

为优质的初创期小微企业提供融资担保服务；
同时针对无抵押物的优质小微企业，利用大数
据推出了一些信用类产品如经营快贷、税务贷，
解决小微企业融资最后“一公里”问题。截至
11月末，该行累计发放此类普惠贷款7亿多元。

疫情发生以来，为支持宁波区域海洋经济
发展，该行推出了“渔船贷”专项信贷产品。通
过深入开展与象山县海洋渔业局、象山县海保
渔业服务中心、象山县渔业互保协会的联系，
及时了解当地渔业渔民相关业务需求，同时相
关负责人多次带队前往渔船码头区域、渔业互

保协会、渔业服务中心等渔民聚集区域进行点
对点一对一贷款政策宣传，灵活运用分行特色
场景通道，结合区域资源优势，积极发展渔船
贷业务。截至10月末，该行共有渔船贷余额
5000余万元,累放发放渔船贷金额6100万
元。

后疫情时期，工行宁波市分行加强了涉外
企业的金融服务，借力“环球撮合荟”跨境线上
撮合平台优势，为企业提供“沟通+服务+交
易+运营”的智慧化全流程服务，架起后疫情时
期全球贸易往来互联互通的金融桥梁。此外

该行还通过举办2020年宁波市“深化外汇普
惠金融 稳企业保就业助涉外”活动之涉外企
业金融服务专题活动，展示该行涉外金融服务
的方案，为促进全球经济服务与产业链供应链
稳定贡献金融力量。 通讯员 郑宁

创新专属产品 有效支持小微企业抗疫复产

创新业务模式 积极支持初创期小微企业

创新“金融＋民生”模式 大力支持区域海洋经济发展

创新涉外企业金融服务 积极搭建全球贸易金融桥梁
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工行宁波市分行
积极探索“金融+”新模式

争做金融惠企

除了在智能产品方面持续精进，
奥克斯空调近年来也致力于在生产方
面推动信息化、自动化，旨在通过打造

“黑灯车间”“产品不落地”“智慧工厂”
等智能化生产环节，实现敏捷交付，为
客户提供高质量产品。

截至目前，奥克斯空调建立起六
大信息系统，可实现数据自动采集、生
产全流程信息互联。其自主研发的智
能排产系统支持订单精准匹配、高效
排产，极大提升了交付效率。此外，奥
克斯空调还建立了行业首条全智能钣
金冲压线，在钣金、注塑、两器、总装等
生产流程方面的自动化覆盖率达到行
业领先的76%，进一步夯实了自身的
智造实力。

一直以来，物流作为家电生态圈
内与生产息息相关的后续环节，备受
经销商伙伴关注。为了给予经销商伙
伴更高效的交付体验，奥克斯空调已
成功建立起配送时效不超过30个小
时的物流体系。

此外依托5G技术，奥克斯空调还
将大数据、人工智能、物联网等运用至
仿真制造虚拟验证、物料信息智能识
别等生产场景中，为推动智造不断升
级赋能。

在“品质是基石，创新是灵魂”企
业理念指导下，奥克斯空调正在全球
范围内积极探索关于“智造”的更多可
能，致力于让人们拥抱智慧健康生
活。同时以更卓越的产品，助推家电
行业高质量发展，为双循环新发展格
局贡献力量。 记者 黎莉

2020奥克斯空调全国核心客户营销峰会在宁波圆满举行

12 月 22 日，以
“起步，领先世界一
步”为主题的 2020
奥克斯空调全国核心
客户营销峰会在宁波
圆满举行。

奥克斯集团董事
长郑坚江、奥克斯家
电集团总裁黄小伟、
奥克斯家电集团副总
裁古汤汤及奥克斯家
电集团执行副总裁黄
若愚等高管团队出席
峰会，与来自全国各
地的 300 多位经销
商伙伴及媒体朋友欢
聚一堂，共述过往、
共话未来，探讨“智
造”时代如何共创新
局面。

经销商颁奖环节

以品质第一推进生产
不断夯实智造实力

起步，领先世界一步
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