
A10
责编/顾华达 胡晓新 审读/胡红亚 美编/张靖宇

爱财富 2021年3月24日 星期三 广告

都说“客户是上帝”。但当下宁波楼市，不
少购房者别说当“上帝”了，就连想进某些楼盘
售楼处的门，都是困难重重……

售楼处的门难进，售楼人员的脸难看，房子
难买到——最近，记者以购房者身份探访了市
区多个在售、待售热盘，深有感触。

“当你脚下的土地足够贵，
这本就是一种奢侈的生活方
式。”——这是位于波特曼旁边
的一个叫“三里江印”的楼盘的
宣传语。

盘不大，但看其宣传语，显
然不便宜。据销售人员称，其住
宅户型面积165—240平方米，
总价约700万元起，贵一点的房
源要1000万元以上。

一名销售人员告诉记者，售
楼处将在近期开放，但届时不是
想进就能进的。“我们会对客户
验资500万元，当然最低300万
元也可以。”

据其称，他们楼盘售楼处总
共三层，售楼处开放之后，所有
客户要在一楼当场验资，达到
500万元或300万元的才能进
入楼上参观：“一楼主要是验资
以及品牌介绍，你看不到实质内
容的，楼盘介绍和沙盘在二楼和
三楼。因为届时客流量会比较
多，所以会请验资500万元的客
户先参观售楼处，然后才是验资
300万元的客户参观。”

热盘的房子
不是你想买就能买

不论是售楼处“门难进”，还是售
楼人员“脸难看”，归根结底，是一些
开发商不想让太多人去买他家房子。

因为不愁卖。
当下宁波楼市在售、待售的绝大

部分新盘，都是拿地时候就被“限房
价”的，其中所谓的热盘，则基本上都
是还没开就能判断出“一二手倒挂”
明显的楼盘。

像江来上府，拍地时就明确毛坯
均价限29800元/平方米，按现行宁
波全装修政策，开发商基础装修包标
准最高是2000元/平方米，即这个盘
的住宅房源全装修均价最高就能卖
到31800元/平方米。而同一个区域
内，新交付不久的奥金府、尚江府，虽
然还在限售期，但有的房源已被中介
挂到了4万元/平方米以上。

类似“一二手倒挂”明显的热盘，
开发商不是怕没人买，而是怕买的人
太多，所以会“主动”拒绝购房者。

拒绝的手段，除了提高验资门
槛、售楼人员“拒客”外，还有一些热
盘，则是通过“捆绑销售”升级装修包
或车位，或者干脆两个一起“捆绑”。

在中国宁波网民生e点通问政
平台上，对于开发商“捆绑销售”行为
的投诉，最近随着待售、新盘的逐渐
增多而不断出现。

尤其是一些刚需盘，因为买升级
装修包、车位的钱，不能算进房屋总
价、需要购房者另行支付，令预算有
限的购房者头疼不已。

一套100平方米的房子，升级装
修包即便是1500元/平方米，购房者
就要多准备15万元资金。如果再必
须买车位——很多新盘不论地段、都
将车位售价定在25万元/个，那购房
者就得多拿出40万元的资金。

有业内人士透露，开发商通过各
种手段“拒绝”了一些购房者之后，意
味着认购人数与房源数的比例，可能
就不会“触线”、无需公证摇号了，随
之“操作空间”也就大了……

按照现行政策规定，市六区的新
盘，如果无房户人数超过优先供应无
房户的房源数，开发商就应当采取公
证处全程公证、公开摇号的方式确定
购房对象；无房户摇完后，未中签的
无房户加上有房户的数量，2倍于剩
余房源的，开发商也应当公证摇号。

近期有的热盘在线上认购登记
阶段，出现认购人数未超过房源数的
情况，也许并不是“意外”……

对于当下宁波楼市一些热盘上
冒出的令购房者无奈、郁闷、委屈乃
至愤怒的种种新怪象，你有什么破解
的意见和建议？ 记者 曾梅

热盘售楼处缘何
“门难进、脸难看、房难买”？
新房与二手房售价倒挂是主因

本报讯（记者 陆麒雯）前几天，宁
波百斯得旗杆有限公司总经理冯伟波
收到了几张照片。照片上是迪拜世博
会会场，一根根矗立的白色旗杆在蓝天
的映衬下格外挺拔，冯伟波终于松了一
口气。

因疫情影响，原定于2020年召开
的世博会延期至今年10月，百斯得员
工加班加点赶制的1100根旗杆终于在
世博会现场安装完毕，更是让宁波元素
丰富了这场盛会。

百斯得是宁海一家专门生产户外
及广场玻璃纤维旗杆的中外合资企
业。和迪拜世博会的结缘，要从2019
年夏天在当地召开的一场广告器材展
会上说起。当时，现场的工作人员对这
家企业十分感兴趣，经过几次沟通，双
方确立了合作关系。

“我们生产的旗杆是玻璃纤维材
质，不导电，非常安全，也是国内唯一一
家能够生产这类旗杆的企业。”冯伟波
告诉记者，这项技术源于瑞典。2007
年引进后，瑞典工程师驻厂小半年，才
将这项技术落地。在本地技师的支持
下，双方经过成千上万次的试验，最终
攻克技术难关，填补了国内的技术空
缺。

这几天，冯伟波并没有歇一口气。
目前，他在为另一个大单忙碌着。
2022年卡塔尔世界杯的承办方正与百
斯得积极洽谈中，1300根宁波产的旗
杆有望在这场超级别赛事上再次向全
世界亮相。

宁波产1100根旗杆
矗立在迪拜世博会

三里江印虽然“门难进”，但
至少售楼人员态度还是蛮和善
的。而记者致电位于姚江新区
一个叫“江来上府”的待售新盘
售楼处时，售楼人员的态度，那
叫一个慵懒……

记者去电询问：“大概会卖
什么价格？什么时候开盘？”

电话那头，销售人员回答懒
懒的，各种语焉不详……实在无
法，记者问是否可以加微信、传
送项目宣传资料，对方回答“哦，
知道了”，然后就把电话挂了，没
留他的微信号，也没问记者的微
信号……

时隔一天，记者再次拨打销
售电话，是另一个声音，依然是
话没说几句，对方就语气不耐
烦，并挂掉电话。接下来拨打的
两个电话，也都是如此。

直到昨天中午记者第五次
拨打售楼电话，终于有一位销售
人员同意加记者微信，但也只是
发了一张项目效果图过来。

在“宁波楼市报道”粉丝群
里，江来上府销售的态度，也被
很多粉丝吐槽。

置业顾问的电话
不是你打了就会接
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不是你想进就能进的
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