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4月11日晚上8点多，53
岁的旅客管某在铁路宁波站到
达层区域南广场一侧的可充电
座椅上充电。一时无聊，他和
旁边座椅上给手机充电的一名
年轻女子聊了起来。两人相谈
甚欢，慢慢熟悉了起来。因此，
当该女子提出借用管某的手机
联系朋友时，他没有任何迟疑，
掏出手机递给了对方。

不过，女子联系完朋友后
并没有及时归还手机，而是玩
起了手机上的一些应用APP，
管某也没有索要。聊着聊着，
管某有些困了，打起了呵欠，
慢慢地，他就靠在椅背上打起
了瞌睡。其间他醒过来几次，
又睡了过去。等到再次醒来
时，已经是次日7点多了。当
时，女子已经离开，管某发现
自己的手机在口袋里。

管某翻看着自己的手机，
慢慢地，发现了不对劲——支
付宝的消费记录凭空多出了

好几条，再看微信账户，也是
如此。管某的心一下子凉了，
当即找到执勤民警求助：“警
察同志，我好像遇到了骗子，
我的手机昨晚借给一个女的
用了下，现在支付宝和微信账
户里少了一两万元钱……”

铁路宁波站派出所民警
立即展开调查，发现管某的支
付宝账户于12日在火车站一
个小超市里有消费记录，于是
调取了该超市的内部监控，通
过询问超市员工，获取了嫌疑
女子的面部图像。经过和管
某确认，该女子正是借走其手
机的嫌疑人樊某。

很快，民警便确认了樊某
的身份信息。当晚9点多，经
过进一步的研判分析，民警发
现樊某仍在火车站南广场附
近逗留。民警立即去寻找该
女子，最终在南广场将18岁
的犯罪嫌疑人樊某抓获归
案。在大量的证据面前，樊某

很快交代了自己的行为。
原来，在管某熟睡后，樊

某打开了他的手机支付宝查
看了账户余额以及银行卡信
息，又在管某的相册里发现了
他的身份证照片。于是樊某
更改了管某的支付码支付密
码，顺利地将支付宝余额和银
行卡存款分多次转到了自己
的银行卡里。接着，她又打开
了管某的微信账号，同样的招
数又用了一遍……

经核实，管某的支付宝、
微信账户一共被转走17639
元，其中包括樊某在小超市消
费的一笔费用。目前，樊某已
被铁路警方采取了刑事强制
措施，案件正进一步审理中。

警方提醒：市民应保护好
手机号、身份证号、银行卡号、
支付平台账号等敏感私人信
息，不要让不法分子有机可
乘，避免不必要的财物损失。
记者 马涛 通讯员 卞劲松

本报讯（记者 毛雷君 通讯员 李逸儿） 4
月12日，宁波晚报刊登《频繁成立注销、推销网
络贷款、修复效果存疑 这家妊娠纹修复机构玩
啥花样？》，披露了位于南苑环球酒店18楼的该
美容机构的一些做法，引起强烈的社会反响。
记者了解到，近日，相关部门已对其进行了联合
检查。

记者从鄞州区市场监管局了解到，4月14
日，鄞州区市场监管局联合鄞州区卫生健康局
对该经营场所进行了检查，当时2位顾客正在
接受美容服务。经过执法人员现场检查，该场
所未取得医疗机构执业许可证，此行为已经涉
嫌违法。下一步，鄞州区卫生健康局将在调查
核实的基础上，一经确定违法行为，按程序依法
依规处理。检查过程中，该门店店员出示了营
业执照照片，经市场监管部门执法人员现场通
过系统核实，该营业执照已注销。根据现场情
况，鄞州区市场监管局执法人员出具了责令改
正通知书，责令经营者立即停止经营活动。

另据记者了解，3月份的时候，另外一名消
费者张女士也曾遇到类似问题。当时张女士购
买的是体验项目，相关部门进行调解的时候，店
方开始不肯退费，但是答应消费者随时可以消
费，或者将剩余的体验项目给其他人使用，经过
协商，后来双方取得了一致意见。鄞州区市场
监管部门表示，该门店目前尚无其他消费纠纷。

另外，有消费者表示，他们因为看到该门店
设在南苑环球酒店18楼，出于对该酒店的信任
才来此进行消费。记者因此联系了南苑环球酒
店，想获知他们对于商家租户的情况是否了
解。酒店相关负责人表示，酒店的商业出租事
宜是整体打包给第三方公司在运营，目前该美
容机构没有拖欠租金等问题，所以具体情况不
太了解。记者随后采访第三方公司，对方也表
示不清楚具体情况。

本报将跟进事态发展，持续向公众发布相
关最新信息。

■《这家妊娠纹修复机构玩啥花样？》后续

多部门联合检查
该机构涉嫌违法已被责令停业

中年男子搭讪18岁女子并借出手机

一觉醒来
手机还在，钱没了……

不要将手机借给陌生人，尤其是自己昏昏欲睡的时
候——这或许是旅客管某这几天最深的“领悟”了。4月
15日下午，铁路警方披露了这样一起案例：管某在铁路宁
波站候车时，将手机借给一名陌生女子玩耍，自己却在困
意来袭时睡了过去。一觉醒来，手机倒是还在，但支付宝
和微信账户里的1.7万余元“不翼而飞”了。

中国大健康行业成新蓝海

从2019年到2020年，我国人均GDP
连续两年超过1万美元，消费升级成为大
趋势，人们愿意为了自己和家人的健康投
资。余放介绍，安利把握住了疫情带来的
居民健康消费爆发这一机遇，实现了营养
保健品牌纽崔莱双位数的销售增长，2020
年新上市产品已超百款。

余放表示，未来十年，营养保健品行业
更是有着4-6倍的增长空间。大健康产业
在拉动内需、带动新兴行业发展、降低医疗
成本、提升居民幸福感和生活质量等方面，
达至多赢，加速推动经济社会可持续发展。

打造全产业链核心优势
安利聚焦大健康赛道

竞逐大健康赛道，安利的愿景是要成
为由创业者主导、为消费者提供整体健康
解决方案的大健康行业领导者，未来安利
将继续发挥产品、品牌、研发和服务优势。

余放介绍，安利纽崔莱已在大健康领
域持续深耕87年，在全球27个国家拥有
认证有机农场，在100多个国家销售，深
受消费者信赖和喜爱。87年来，从研发到
生产，安利围绕大健康产业打造了一条

“从种子到成品”的完整产业链条。
研发一直是安利的核心战略及核心

优势。安利研发的核心，就是研究植物的

有机种植、植物提取物的有效物质以及这
些物质对人体健康的作用机制，随着科学
进步，安利通过分子生物学、基因组学等
现代科技手段，对这些原理、机制加以验
证，创新方剂，提供让消费者能够读得懂、
看明白和接受的科学证据和产品。

安利两次参与国家“十三五”重点研
发计划，研究土壤污染治理以及中药现代
化。去年，安利在中国成立亚洲保健食品
研发中心，提速研发上市更多符合中国和
亚洲消费者的产品。

健康生活社群+数字化双轮驱动

面对健康刚需，公众的营养健康观念
落实到行动存在不少困难。安利打造的

线上线下融合的健康生活社群，用陪伴式
的方式，为消费者提供一站式营养健康解
决方案。

迈向转型的“新安利”，持续以数字化新
基建为引擎，携手阿里云、腾讯、京东、快手等
顶尖互联网企业，夯实其数字化转型之路：提
供良好的顾客体验，精准赋能营销人员。

余放介绍，第一，数字化赋能商业，打造
一个拥有良好体验的线上电商平台，与阿里
强强联手，电商上云，与京东物流合作，24
小时送达比例近九成；第二，数字化赋能营
销人员，打造一个营销人员专属成长平台；
第三，数字化赋能大健康，打造一个智能
化、个性化、生活化的营养健康服务平台。

记者 马晶晶 通讯员 胡骏

安利新战略聚焦大健康赛道
引领营养健康产业发展

4 月 15 日，安利联合中国
健康教育中心、中国疾控中心、
中国营养学会等权威机构，在
安利杭州体验馆揭牌“健康促
进科普基地”。这是安利继其
北京、上海、广州旗舰体验馆，
广州生产基地、无锡植物研发
中心后，又一个落成的“健康促
进科普基地”。

安利中国总裁余放介绍，
“健康促进科普基地”将对公众
开展公益营养讲座、健康科普
展览、健康生活社群活动以及
免费体质检测等多种多样的营
养健康科普项目。浙江省营养
学会理事长、浙江省预防医学
会副会长朱善宽教授表示，健
康科普将促进公众养成适合自
己的健康行为和生活方式，就
是在为健康中国建设贡献能量
和价值。

同时，余放宣布，作为营养
健康行业的龙头企业，安利将
紧紧抓住健康中国建设的战略
机遇，发挥产品、品牌、研发和
服务优势，聚焦大健康赛道，成
为由创业者主导、为消费者提
供整体健康解决方案的大健康
行业领导者。
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