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你置身于一个充满科技感的
展厅，在门口的鲸鱼雕像和喷泉
前驻足。奔跑几步后，有位金发
碧眼的外商向你招手。她看到你
的样品正720度无死角地“放置”
在3D展厅，非常逼真，坐下和你
交谈，邀你戴上VR眼镜一起在

“云端”露营……
这番沉浸式的画面，并非出

自热门网游，而是宁波知名外综
服务平台——中基惠通为上万家

中小企业打造的“MetaBigBuy-
er”元宇宙虚拟展馆。它由公司
基于主流3D引擎技术自主搭建，
欢迎外贸人在馆内自行布展洽
谈，营造同线下广交会别无二致
的参展体验。

“我们把‘元宇宙’展馆的链
接放在线上广交会主页，获得60
多条询盘，刚刚还有位‘老外’询
问怎么注册，平台客户都觉得很
新奇。”这几天，中基惠通视觉总

监沈露明“忙并快乐着”，一边紧
锣密鼓地做技术保障，一边为后
台留言答疑解惑。

沈露明告诉记者，疫情以来，
不少中国外贸企业与外商的线上
沟通，仍受制于产品平面化、实时
交互难等痛点。中基惠通希望突
破时空限制，打造永不落幕的虚
拟化数字展厅，未来还将增设“捏
脸”系统、VR游戏专区等趣味元
素。

元宇宙、直播带货、新媒体营销……

宁波外贸企业

借广交会
修炼“十八般武艺”

“今年的线上广交会，我们
准备了两场直播，推出冰淇淋
机、婴儿输食机等‘明星产
品’。老客户对此很感兴趣，给
我们带来 2 万美元的意向订
单！”10月 19日，宁波甬泰平进
出口有限公司的工作人员分享
了他们的“捷报”。

10月 15 日，第 132届中国
进出口商品交易会（简称“广交
会”）在线上开幕，宁波交易团
共 有 1388 家 企 业 参 与 ，在
1796 个线上展位上传逾 20万
件样品，千方百计在疫情期间
拓展市场。

记者了解到，不少参展甬
企是经验丰富的“老广交”。自
2020 年广交会搬上“云端”以
来，他们不断提升从幕后走向
台前的能力，锻炼直播带货、新
媒体营销、信息技术等“十八般
武艺”，通过线上渠道吸引流
量，向外商秀出“真功夫”。

对广大宁波外贸人来说，线
上广交会不仅是展示形象的窗
口，还是倒逼传统企业掌握“数字
化生存”技能的契机。

宁波开利控股集团股份有限
公司专注刀片研发制造近40年，
获评国家级专精特新“小巨人”企
业。公司市场总监王晓波告诉记
者，历经数届线上广交会的“洗
礼”，公司已对外贸B2B直播轻车
熟路，正在对宣传推广提出进阶要
求。“以前我们参加线下广交会，都
是坐在摊位前，被动地等待客商驻
足。现在，我们必须主动出击，用
一系列‘组合拳’向海外‘讲故
事’。海外电商规模增长非常快，
我们也要跟上步伐，把新媒体营销

做起来，让更多买家看到我们。”
为此，开利控股的小伙伴们

在直播间强调，公司不仅能生产
手动剃须刀、电动脱毛刀等产品，
还是一家创新定制化服务商，能
把客户的“金点子”落地为“含金
量 ”十 足 的 新 品 。 公 司 还 在
Twitter、LinkedIn、TikTok等海
外社交媒体平台发布宣传视频，
不断扩大影响力。

无独有偶，智能健康饮品设备
制造商——宁波灏钻科技有限公
司也借线上广交会直播引流，短短
4天已吸引5位客户签下样品订
单。为了提升转化率，公司特意把
LOGO和线上商城二维码贴到直
播画面，方便外商了解详情。

“我们提前搭建了广交会直
播场景，还特意根据美国市场的
当地时间安排直播。功夫不负有
心人，今年线上广交会的客商比
往年更精准，网络的稳定性也加
强了，收获样品订单让我们深感
惊喜！”灏钻科技品牌部经理陈德
欢说。

陈德欢介绍，公司近年来进
军“双循环”，面向国内市场推出
一款轻便而实用的新品，号称“年
轻人的第一台净饮机”，荣获

“2022iF产品设计奖”。通过线上
广交会，公司成功让这款产品“走
出国门”，期待宁波制造的优质产
品打开更大市场。

记者 严瑾 通讯员 商舞

“元宇宙+外贸”照进现实

“老外贸”秒变营销达人
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中基惠通元宇宙虚拟展馆。 记者 严瑾 摄

灏钻科技在线上广交会期间的直播。
受访者供图

■宁波银行专栏

近日，宁波银行镇海支行邀请区域内
40位进出口企业管理人员，与总行金融市
场等领域的专家共聚一堂，探讨企业的发
展机会和投资策略，展望未来市场走势。

投资策略会正成为宁波银行常态化工
作。面对复杂变化的外部形势，宁波银行想
企业之所想，急企业之所急，想方设法将对
金融市场的专业分析和研判，更广泛地分享
给企业，用专业为企业创造价值。

这正是宁波银行聚焦主责主业，坚持
金融为民，更好服务实体经济的体现。

宁波银行坚持服务实体经济，着力做
好综合服务。宁波银行始终以客户为中
心，深耕区域市场，聚焦进出口、制造业等

实体经济客群的差异化金融服务需求，加
大普惠贷款投放力度，同时助力经济新旧
动能转化，实施科技企业、专精特新企业
专项金融服务方案，为经济转型升级发展
添薪蓄能。

宁波银行坚持金融科技赋能，努力实
现银企双赢。宁波银行以金融科技提升
金融服务质效，用“开放的银行”为企业系
统化、数字化、智能化转型提供更加便捷
高效的服务，推出了财资大管家、外汇金
管家、票据好管家、政务新管家、投行智管
家五大服务，受到广大客户欢迎。

宁波银行坚持守牢风险底线，保持稳
健可持续发展。宁波银行坚持“控制风险

就是减少成本”的风险理念，围绕客户全
生命周期的经营逻辑，不断推进风险管理
智能化、数据化，风险管理能力持续增
强。自2007年上市以来，宁波银行不良
贷款率一直都在1%以下，2022年6月末
不良贷款率为0.77%。

今年以来，在各级政府和金融管理部
门指导下，宁波银行持续加大对实体经济
的支持力度，多措并举，助力经济稳增长。

在信贷投放上，宁波银行信贷总量保
持平稳增长，普惠小微贷款增长更快，同
时进一步降低企业融资成本。

在助企纾困上，宁波银行大力落实
稳增长措施，对受疫情影响、符合条件

的企业，做到延期还本付息，主动开展
无还本续贷服务，同时做好薪资保投放
服务。

在重点领域支持上，宁波银行加强普
惠小微企业支持力度，推动小微企业金融
服务增量扩面；推进进出口企业汇率管
理，为客户定制汇率避险方案；做好专精
特新客户金融服务，满足专精特新企业不
同发展阶段的融资需求，提供全生命周期
金融服务。

宁波银行将始终把服务实体经济放
在首要位置，服务人民对美好生活的向
往，服务高质量发展。

周雁

宁波银行：聚焦主责主业，更好服务实体经济


