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激发数字版权行业新增长

巨量引擎
以“生态共融”
提升行业收益

付费短剧赛道2022年迎来
爆发，面对庞大的增量市场，引
入更多力量加入版权内容制作
产业链，并进一步拓宽分销链
路，成为短剧行业提效增长的核
心需求。近几年，数字文娱产业
一路猛进，然而无论对哪个品类
赛道，业务增长上的瓶颈都亟待
解决。

巨量引擎作为数字版权行
业的重要伙伴，正在尝试深入数
字版权产业的整体链路，聚焦行
业生态，建设打破赛道壁垒、融
合产业上下游的生意矩阵，放大
版权内容收益。同时，通过做好
流量融合、数据融合与产业链融
合，帮助数字版权行业中的存量
赛道与增量赛道加速增长。

融合版权模式
打破“成长天花板”

如今，整个数字版权行业正朝着“稳中向好”
的方向发展。其中，免费阅读赛道的市场与广告
规模趋向维稳，先入局的玩家已站稳脚跟并快速
成长为行业头部；付费阅读赛道背靠快应用强势
发力实现稳步增长，入局仍有机会；付费短剧赛道
多元新兴的剧目类型催生精品爆款频出，规模持
续增长。

面对稳中有升的行业趋势，如何进一步放大
版权收益，发掘新的增长点，打破成长天花板？实
现长久可持续的生意增长？

巨量引擎数字版权行业客户运营负责人认
为：版权模式融合正逐渐成为行业新的增长空间。

简单来看，数字阅读与付费短剧拥有着相似
且互通的产业生意链条，内容创作方、版权商、分
销商串连起产业上中下游，各司其职。现在，产业
链条角色之间、品类赛道之间的边界正被打破。
不少上游书城开始转型做版权方，下游分销商开
始转型做短剧分销，传统影视的宣发和制作公司
纷纷入局短剧赛道。产业链融合所带来的收益也
是显而易见的，在巨量引擎已有70%的头部数字
版权客户选择布局多条内容赛道，带动广告消耗
增长超99%，总用户规模增长超318%。

尤其在短剧这条新赛道上，巨量引擎在加大
优质短剧激励、扶持力度的同时，也在撮合更多版
权商和分销商持续入局，帮助行业各方打破上下
游角色边界，提升产业融合效率，让版权资源得到
多重利用，让盈利模式多点开花。

如果说“融合”是行业目前大势所趋，在具体
经营层面，为帮助版权商与分销商更好的抓住这
一机遇，扩大用户收益，加速生意增长，巨量引擎
提出了一条助力提效数字版权行业生意的“万能
公式”：生意持续增长=扩大用户规模×提升用户
价值。

“用户”始终是数字版权生
意的核心，为拓宽新人群，巨量
引擎提供了能够提升获客效率
的起量工具，以及融合多场景
流量的“穿山甲”，助力在AD
竞价方面顺利打开新的用户规
模。此外，巨量引擎还带来了
能够触达更广泛内容场景流量
的有力抓手——巨量星图。

对不少版权商与分销商而
言，传统买量随着成本走高与
转化效率波动下滑，变得越发
难以维持。巨量星图客户营销

负责人表示，兼顾买量与内容
价值的巨量星图，正致力于成
为平衡内容和商业的创作者变
现平台，为客户带来人群拓量、
转化提效。

基于新的愿景，巨量星图
在全链路营销产品能力加持
下，能够精准匹配投前、投中、
投后各阶段营销诉求，提供抖
音传播任务、直播一口价、短视
频投稿任务等丰富的内容玩
法，助力获客提效。另外，巨量
星图流量还能与竞价流量、搜

索流量进行协同联动，从而带
来更出色的跑量与破圈效果。

为了让版权商、分销商以
及内容达人能够运用巨量星图
创造更大的收益，巨量星图此
次还进行了两大方面升级。一
方面，为保障充足的达人规模，
巨量星图将进行达人供给升
级；另一方面，巨量星图还将结
合达人诉求与不同行业预算特
征，带来更加灵活多元、能够按
照关键行为付费的结算模式，
助力跑量提升。

巨量引擎商业产品网服行
业经营负责人则揭示了能够带
来可持续用户增长的三大方
向，即提高用户质量、降低用户
成本、开拓新的用户池。

提高用户质量便是通过投
放产品深化，拿到更优质的用
户。针对免费阅读赛道，巨量
引擎所提供的深转产品矩阵，
能够对用户从次留到长留的行
为数据实现全链路助攻，助力
高效获取优质用户；针对付费
阅读和付费短剧赛道，则更加
注重从“单次付费”到“ROI最
大化”的高价值获客。

同时依托全量回传这一
核心基建，巨量引擎还支持全
量回传结合每次付费深转产
品，助力付费阅读获取更优的
用户，同时拉动付费短剧业务

成长。
降低用户成本则是借助

抖音小程序链路，以更低成本
拿到用户。相较传统广告转
化链路，现在抖音小程序从点
击广告到调起小程序仅需两
步，短链直达有效降低了行业
付费成本。

为开拓新的用户池，巨量
引擎“达人内容+原生广告”组
合拳，可以帮助行业客户撬动
更多用户流量，实现人群破圈，
同时深耕以企业号为核心的阵
地经营，配合原生广告投放，更
能够有效促进投资回报率及生
态价值的双重提升。

目前，已经有许多版权商、
分销商入局巨量引擎展开合
作，在融合共生中实现提效增
长。早期主营免费小说与小说

原创的嘉书科技，正逐步进军
短剧业务。

掌阅集团商务负责人表
示，在巨量引擎的帮助下，掌阅
正在打造更加精细的商业化产
品运营策略，掌阅未来将进一
步探索多内容赛道生意、流量
变现效率提升以及用户规模新
的增长。

伴随行业版权商、分销商，
阅读、短剧品类赛道之间的商
业融合进程日益加深，巨量引
擎将基于自身平台能力，促进
不同品类赛道融合转型，也持
续帮助行业各方力量不断扩
大用户规模，提升用户价值，
共建行业生态，共同探索版权
生意与用户收益未来更大的
增长空间。
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