
宁波氢能多元化应用场景又有新的突破——
11月22日，2辆“氢能重卡”从宁波石化园区镇海炼
化加氢示范站驶出，标志“氢能重卡”首次在宁波投
入工业应用。

这是镇海炼化自2021年9月投用两辆氢能通
勤客车后，“氢能源车”迎来的新成员，助力宁波实现

“氢能重卡”零的突破。
记者了解到，这些首次“尝鲜”氢能的重卡，每辆

可储氢约52千克，按设计参数50分钟可加满氢气，
空载最大续航里程达700公里。

据氢能重卡司机介绍，由于氢燃料电池的功率
和能量密度高，在载重和续航方面很有优势，因而更
适用于高载重的重卡。

目前，氢能重卡主要用于镇海炼化内部产品运
输，由镇海石化物流承运。如按一辆氢能重卡一年行
驶10万公里计算，大约可以实现碳减排120多吨。

近年来，镇海炼化围绕中国石化“打造世界领先
洁净能源化工公司”的愿景目标，加快布局零碳产业
链及氢能多元化应用场景。

2021年6月25日，镇海炼化建成宁波首座加氢
示范站，加氢能力每天可达500公斤，并搭建宁波首
个氢能应用场景。目前，该加氢站累计加氢量近
2500公斤，镇海炼化的两辆氢能通勤客车累计行驶
里程超4万公里。

另据了解，目前，中国石化氢气年产能力超380万
吨，占全国氢气产量的14%左右。作为中国石化最大
炼化一体化企业，目前，镇海炼化总产氢能力达66万
标立方米/时，有2.5万标立方米/时的氢气可供外送。

“镇海炼化打造零碳产业链”项目，被评为2022
年宁波市绿色低碳十大典型案例。作为绿色石化产
业链“链长”，镇海炼化长期以来积极推动能源全产
业链绿色转型和高质量发展。

据悉，通过PSA变压吸附装置管输送的氢气，
纯度高达99.99%以上，可保证氢源质量稳定，符合
国家标准车用燃料氢气的要求。而氢能的多元化应
用场景，也是加快推动产业化进程的关键一步。

当前，镇海炼化正在推进加氢示范站二期项目
建设，锚定中国石化建设“中国第一氢能公司”目标，
推动氢能产业在宁波率先发展。

据了解，加氢站二期将在明年建成浙江省规模
最大的供氢母站。母站设计充装供氢能力为4000
千克/天，作为上游供氢站点，为运送氢气的鱼雷车
进行充装。按每辆鱼雷车装200千克氢气计算，母
站每天可满足20辆鱼雷车充装需求。后期，镇海炼
化将打造一座集加氢、充装、光伏为一体的综合能源
服务站，实现更广泛的氢能场景应用。

记者 黎莉 通讯员 张凌志 郑蕊

“深水行舟正奋楫”。今年前10个月，宁波外贸进出口总额为1.05万亿元，同比增长7.7%。然
而，随着海外通胀、外需下滑、订单锐减，企业面临严峻考验。今年9月、10月，宁波月度进出口额同
比均负增长，“稳外贸”迫在眉睫。

11月23日，宁波市召开鄞州区外贸工作座谈会，邀请7家外贸企业负责人与政府部门代表齐聚
一堂，交流近期业务情况和未来计划。和往期不同的是，本次座谈会的举办地点安排在一家成长型
外贸企业——宁波梵宇诺集团（以下简称梵宇诺）。

那么，面对复杂国际形势，这位“东道主”的表现有何过人之处？当市场需求的“蛋糕”变小，鄞州
乃至宁波的外贸企业，如何“八仙过海，各显神通”，争取分得附加值更高的一块？
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宁波首辆
氢能重卡上路

深水行舟正奋楫
宁波外贸企业
如何面对“稳订单”考验？

叶普宇对外贸形势的判断
和应对举措，与其他与会企业
不谋而合。企业家们纷纷表
示，越是非常时期，越是要与上
下游的伙伴抱团取暖，一起在

“寒冬”危中寻机。
宁波市柏丽凯日用工艺品

有限公司总经理俞春科表示：
“我们和客户不只是买卖交易
关系，更是肩并肩、心连心的合
作伙伴。我们不做低价竞争，
而是关注长期的成本管控。一
起研发适销对路的产品，是我
们和客户共同的价值观。比
如，‘双碳’已成趋势，我们推出

绿色环保家居用品，深受市场
欢迎。今年前三季度，我们实
现出口额3800万美元，同比增
长28%。”

俞春科深信，企业的发展
离不开创新。接下来，他打算
在鄞州打造国际家居用品研发
展示中心，集结3D展示、线上
直播等功能，集聚宁波乃至周
边城市上下游丰富的全链路产
品，与更多中小企业携手拓展
市场。

“以前，海外客商们都认准
‘Made in China’，殊不知中
国制造的产业正走向升级，从

外贸思维转变为产品思维、用
户思维。”宁波喜时达进出口有
限公司与会代表郭建称，公司
瞄准礼品等细分赛道，积极寻
求新的增长点。

“我们在保持现金流的同
时，重点聚焦中等规模的客户，
帮助他们了解市场和产品，激
发其增长潜力。明年打算对合
作的工厂予以资金支持，帮助
他们做设备改进与工艺升级。”
郭建道出与合作伙伴共成长的
设想。

记者 严瑾
通讯员 王贤峰

“梵宇诺，何许人也？”刚听
说这一名字时，想必不少关注
宁波经济的朋友，和记者一样
感到既陌生又好奇。记者也是
直到亲临现场才发现，原来在
卧虎藏龙的宁波外贸圈，还有
这样一家多元化经营的“宝藏
企业”——梵宇诺出口产品涵
盖日用品、家居纺织品，正在从
贸易走向工贸一体，为“双循
环”铺路。同时，该企业加强对
跨境电商的投入，走合规经营
的精品路线。

梵宇诺董事长叶普宇认

为，面对当前形势，信心比黄金
更重要，企业要做好“过冬”的
心理准备。“近期，外贸大环境
比较严峻，今年恐怕只是开始，
明年更要咬紧牙关。去年，欧
美客商趁行情景气过度采购，
今年却因通货膨胀难以消化库
存，对非生活必需品‘能不买则
不买’。最近，客人要我们至少
拿出20%的折扣，着实令人有
些郁闷。”

为迎击接二连三的挑战，
梵宇诺修炼精细化管理的内
功，并千方百计出海拓市。

“我们争取到2023年法兰
克福家纺展的摊位，并打算明
年二三月赴美国参展，抢抓客
户下单的时机主动出击，并延
伸服务以增强客户粘性。”叶普
宇说。

梵宇诺尝试“多条腿走
路”——在毯类、家居服、运动
服等家纺用品方面建立强大的
供应链，扛住行业下行的压力；
在跨境电商领域，历经3年“试
水”，终于找到亚马逊等平台的
运营门路，在北美、欧洲、亚太
等地实现品牌出海。

“东道主”的“生意经”

和衷共济，危中寻机
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零的突破

氢能重卡。受访者供图

座谈会现场。记者 严瑾 摄


