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东海鱼货“收关”上涨
淡水产、冰鲜货唱主角

鲜活清水小龙虾，冷冻“拳击
虾”、冷鲜烧烤虾，“五一”假期“嗨
吃小龙虾”成了节日夜宵烧烤的主
题之一。

随着5月1日东海休渔，东海
“虾兵蟹将”前段时间进入“收关上
涨”行情，而以小龙虾为代表的淡
水产及冰鲜货唱起了主角。

东海鱼货“收关”上涨

“带膏的东海梭子蟹价格高！”
4月30日到水产批发市场进货的
餐饮采购商陈师傅连声感叹。

“‘五一’假期婚宴多、聚会多，
梭子蟹需求量大，但供应不足，价
格非常坚挺。”陈师傅说，比如，单
只规格250克至300克的活红膏梭
子蟹批发价已涨至每千克400元
至500元，按照进货价，饭店的零
售价将达每千克800元左右。此
外，单条规格250克的白鲳批发价
为每千克260元，单条规格150克
的小黄鱼批发价为每千克440元。

按照规定，5月 1日 12时起，
东海全面休渔。宁波涉渔经营场
所将禁止销售带鱼、大黄鱼、小黄
鱼、银鲳、鲐鱼、三疣梭子蟹、龙头
鱼、虾蛄等 8 种野生活体和冰鲜
海鲜。最后一批渔船4月30日回
港，休渔的头一周内市场仍可销
售东海海鲜。因此，“五一”假期，
宁波人仍可吃到东海海鲜，只是
价格偏贵。

淡水产、冰鲜货开始唱主角

4月28日至30日，2023宁波
首届冻鲜源味美食嘉年华在宁波
五丰商贸冻品交易市场举办。海
鲜冻品、火锅串烧、牛羊肉类、预制
菜——3000平方米活动面积有6
个游戏互动区、20个试吃展位，整
条美食小街汇聚了20多个档口、
100多种冻鲜食品。冻鲜文化美食
节吸引了大批市民前往，现场人气
火爆，成为节日市民选购“菜篮子”
的打卡点之一。

据了解，冻品、养殖水产品、外
来鱼货将成为休渔期的三大主
力。此外，淡菜等近海海鲜并不受
休渔影响。养殖海产近年来发展
迅速，养殖黄鱼、养殖梭子蟹等将
大量供应，来自北太平洋、东南亚
等进口的帝王蟹、波龙、三文鱼、金
枪鱼、鳕鱼、海虾等“洋水产”也将
源源不断供应市场。

“休渔后，我们会改卖韩国进
口蟹、养殖梭子蟹。”甬海活鲜行
一位勒姓商贩表示，东海休渔后，
他们会做出调整，宁波消费者偏
好鲜活海蟹，想方设法拓展货源
是关键。
记者 周晖 通讯员 郑蓉 华科杰

位于余姚的大丰实业是
我国知名的文体产业整体集
成方案解决商，已连续25年
创制央视春晚舞台系统，引
领中国文化发展的风潮。进
入公司21年，翁旭军是一名
跟着公司一起成长起来的基
层产业工人。

2002年，翁旭军进入大
丰公司电工班，接手的第一
份工作是修理一屋子接近报
废的电锤、手枪钻。“那些破
损的电动工具几乎堆满了一
个近20平方米的仓库，有的
已经放了四五年，班长说我
有电动工具的维修经验，就
让我先把这些工具修一下。”
虽然有些失落，但他还是接
受了这项任务。整整三个
月，一天工作10来个小时，翁
旭军天天“泡”在仓库里，终
于啃下了这块“硬骨头”。

但随着技能更新换代，大
丰不断以智能科技、高端智造
为核心，创新应用诸多技术引

领文体旅产业提质升级，这也
给翁旭军带来了挑战。“我的
技术都是跟着师傅从实践中
摸索出来的，缺少专业的电
工知识，普通的设备还能应
付，但像 PLC 控制系统这
种，我根本就修不了。”

怎么办？翁旭军开启了
疯狂的学习模式，跟师傅学、
自己买材料学、向同行学、通
过网络学……在此后的10
年时间里，翁旭军先后拿下
了大专学历、高级电工、高级
技师的证书，实现了实践技
能和专业理论的融会贯通，
实现了由一名操作型工人成
为知识型工人，进而成为专
家型工人的飞跃。

更难能可贵的是，翁旭
军敢于把学到的知识充分运
用到工作中去。在工艺改进
中合理运用变频节能，每年
为公司节省约50万元，累计
为公司创造近2000万元的
经济效益。
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职务：浙江大丰实业股份有限公司电工班班长
荣誉：全国五一劳动奖章
成绩：在老设备上运用PLC改进设备控制技术，为公

司的经营生产每年增收数十万元；在工艺改进中合理运
用变频节能，每年为公司节省约50万元，累计为公司创造
近2000万元的经济效益。

设备“保姆”翁旭军：
从操作工到“专家”

今年45岁的翁旭军是农民子弟出身，大专毕业后加
入浙江大丰实业股份有限公司。没有惊人的天分，但他
勤学苦练、克难创新，成长为企业急需的“匠才”。他多
年来深耕一线岗位，淡泊名利，甘于奉献，时刻以公司能
源保障、设备改造更新为己任，默默奉献，以自己实际行
动诠释一位普通工人的“匠心”。

保障多个重大项目的
“幕后英雄”

浙江工匠、宁波市劳动模范、宁
波市首席工人……各种闪闪亮的荣
誉让翁旭军成了大家眼中的“获奖专
业户”，然而，翁旭军并没有固步自
封，依然每天勤勉地工作在大丰公司
的生产一线。

“我们的工作没有淡旺季之分，每
天都要随时准备好应对各种突发。”他
所负责的电工班要保障公司1200多
台设备的运行，在刚过去的3月份，一
共接收了关于生产设备的570次报
修，抢修工时达到1279小时。

在参与国庆70周年浙江彩车“潮
涌之江”建设过程中，翁旭军合理规划
用电，积极保障能源供应。在紧张的
设备试装期间，余姚遭遇特大台风“利
奇马”，公司电力受损、电网停电，翁旭
军连夜冒着风雨赶到公司，提前做好
发电设备防风防雨及相关安全措施工
作，全力保障彩车的试装工作。

“有呼召，就要响应！”

2020年6月，翁旭军劳模（工匠）
创新工作室成立。如今，他已培养徒
弟20余人，把自己所掌握的技能手把
手教给徒弟，确保每人都能独立地完
成整个线网的维修工作。

作为宁波市总工会技师攻关队、
余姚市总工会惠企服务队的一员，翁
旭军还为更多的小微企业技术攻关
提供宝贵意见。

宁波伊斯特通风工程有限公司
的焊缝机在经过多次维修都无果的
情况下，向市总工会惠企服务队寻求
帮助。惠企服务队组织技术人员进
行技术攻关，因此类焊接设备的特殊
性，几经周折也未能解决。当翁旭军
接到此消息后，急企业所急，利用空
余时间查阅档案、收集资料，经过不
懈努力，最终成功排除了故障，保障
了该企业的产品按时交货，同时也为
该企业增效300多万余元，获得上级
工会和企业的一致好评。他说：“有
呼召，就要响应！劳模工匠，能服务
好企业，服务好地方经济，就是我们
最大的价值。”

记者 滕华 实习生 邬佳华
通讯员 陈浩飞 黄宇盛
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1 从操作工到“专家”

翁旭军


