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今年的榜单，涵盖来自16个国
家的企业。

日本的企业数量仍然遥遥领先，
共有22家企业上榜，与去年持平；美
国有18家企业上榜，比去年减少3
家；德国以15家企业上榜位列第三。

紧随其后的是中国，共有13家
企业上榜，比去年增加了3家。

此外，韩国有11家企业上榜，法
国有4家企业上榜，加拿大、瑞士、西
班牙各有3家企业上榜，英国有2家
企业入围，爱尔兰、奥地利、巴西、墨
西哥、瑞典、印度各有1家企业入榜。

今年新上榜的中国企业包括宁
德时代、均胜电子、宁波华翔、精诚工
科汽车系统有限公司。去年入榜的
9家中国企业——延锋、北京海纳
川、中信戴卡、德昌电机、敏实集团、
诺博汽车系统、德赛西威、宁波拓普
集团、安徽中鼎密封件股份有限公司
今年继续上榜。

值得注意的是，今年的零部件供
应商排行榜反映了汽车供应链的快
速变化，无论是新入榜者还是传统供
应商，都在争夺快速增长的电动汽车

市场的份额，且竞争也正在加剧。
为了确保自己的优势能在电动

汽车时代延续，传统汽车零部件供应
商正在加大对新技术的投资，配合汽
车制造商对电动汽车零部件增长的
需求。

榜单排名第一的博世集团，今年
将投资15亿美元建设最近收购的加
州微芯片工厂，用于生产电动汽车用
半导体；北美最大的零部件制造商、
全球第四大零部件制造商麦格纳，已
投入超过6亿美元用于电池外壳的
制造能力。

不过，也有观点认为，纯电动汽
车时代的到来正在搅动供应商市场。

标准普尔全球移动汽车咨询服
务执行董事 Michael Robinet 表
示，纯电动汽车的零部件数量通常比
内燃机汽车少，而许多汽车制造商正
在内部开发其中一些零部件。

Michael Robinet提供的数据
显示，2022年，供应商产品约占车辆
平均价值的65%。但随着电动汽车
普及，这一数字将降至不到一半。

记者 乐骁立 殷聪

4家甬企
入围全球
汽车零部件百强
占全国入榜企业三分之一
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日前，《美国汽车新闻》（Automotive News）发
布了2023年全球汽车零部件供应商百强榜。

根据最新榜单，前4名依然是博世、电装、采埃
孚、麦格纳国际。共有13家中国企业入围，宁德时
代位列第5名，是全球前10强中唯一中国企业。

宁波汽车零部件四大头部企业——均胜电子、
宁波华翔、敏实集团、宁波拓普均上榜，分别位居全
球第40位、第78位、第82位、第94位。

随着电气化时代全面到来，今
年，全球汽车零部件供应商百强格局
也悄然变化——新晋上榜企业达11
家，且大多都与汽车电子、汽车芯片、
动力电池相关。其中，动力电池厂商
在零部件榜单中的地位不断上升。
除了宁德时代，上榜的另外两家动力
电池厂商分别是韩国的三星SDI和
SK On。

三星 SDI 排名全球第 16 位，
2022年全球汽车业务营收约156.2
亿美元，同比增长48.5%；SK On排
名全球第44位，较上一年的第68位
大幅提升，2022年全球汽车业务营
收约60.4亿美元，同比大涨125%。

宁波企业也正在电气化时代大
展拳脚。全球排名最高的宁波企业
均胜电子，近年来紧跟全球汽车产业
快速变革及中国新能源汽车行业发
展，在智能驾驶、智能座舱、新能源管
理、汽车安全等领域持续创新，相继
推出智能驾驶域控制器、智能座舱整
体解决方案、800V高压快充平台等
最新产品。2022年，均胜电子收入
达497.93亿元。

均胜电子旗下均胜汽车安全系
统（JSS）是全球第二大汽车安全供应
商，为全球各大主机厂提供主、被动
安全产品。尤其是其集成安全解决
方案，将成为未来面向智能驾驶的重
要 产 品 ，涉 及 驾 驶 员 监 测 系 统
（DMS）、无支撑顶棚式乘员气囊、高

压电池断开装置（PBD）等。
2023年底，均胜安全的合肥工

厂将建成投产，规划年产能400万个
方向盘和1000万个安全气囊。这将
是其在中国的第7家工厂。

宁波华翔尽管主营业务仍是内
饰件，但其内外饰件产品也正在向智
能化、轻量化转型升级，且已经配套
大量新能源品牌。

而敏实集团近几年不断在铝电
池盒件等新领域快速发展。目前，该
公司车身饰条和行李架的市场占有
率位列国内第一、全球第一；散热器
格栅位列国内第一、全球第三；铝电
池盒件位列国内前二。

2022 年，拓普集团实现营收
159.93亿元，同比增长39.52%。目
前，该公司已经拥有8大系列产品
——汽车NVH减震系统、内外饰系
统、轻量化车身、智能座舱部件、热管
理系统、底盘系统、空气悬架系统、智
能驾驶系统。

在国内市场，拓普集团与华为、
金康、比亚迪、吉利新能源、理想、蔚
来、小鹏等新能源车企的合作进展迅
速，单车配套金额不断提升；在国际
市场，拓普集团与美国的创新车企
RIVIAN、LUCID以及FORD、GM、
FCA等传统车企在新能源汽车领域
展开全面合作。同时，拓普集团正在
布局第九大产业——人形机器人的
运动执行器。

1 宁波“F4”亮相

重塑全球格局2

前进还是战略性撤退？服装行业正站在发展择向的
十字路口。

实际上，美特斯邦威并非个案。近年来，不少耳熟能
详的快时尚品牌在中国市场“退潮”，如H&M，ZARA、
GAP等品牌频繁闭店；就在前几天，新疆拉夏贝尔服饰
股份有限公司（拉夏贝尔）因不能清偿到期债务，被宣告
正式破产清算。

通过A股服装纺织板块的62家上市公司业绩可以
看出，目前，整个行业正在直面疫情与复杂的国际局势带
来的压力。记者统计发现，2022年，服装纺织板块62家
A股上市公司中，仅15家公司实现归母净利润（扣非）同
比增长，营业收入实现增长的也仅18家。今年第一季
度，该板块整体盈利情况略有好转，但要想弥补“失去的
时间”任重而道远。

同样是宁波本土诞生的服装品牌，太平鸟曾经在过
去几年领跑服饰品牌赛道。但2022年财报披露后，它也
成为行业内跌得最惨的公司之一。数据显示，2022年，太
平鸟营收下跌21.24%至86.02亿元，低于2020年的93.87
亿元；归母净利润下跌72.73%至1.85亿元，低于2020年、
2019年的7.13亿元、5.52亿元；扣非净利润-2684万元，
为上市以来首次亏损。

不过，危机往往蕴藏搏杀的机遇。太平鸟在2022年
财报中提及，公司将在2023年启动全面变革，开启第三
次创业新征程，主要是对公司组织架构进行重大变革，从
事业部制转向职能大部制。

值得一提的是，6月21日晚，太平鸟公告称，公司向
特定对象发行股票申请获得上交所受理。其本次定增不
低于4705.88万股且不超过5882.35万股，拟募资不低于
8亿元（含本数）且不超过10亿元（含本数），扣除相关发
行费用后，全部用于补充流动资金。

太平鸟本次定增的特定对象为公司控股股东全资子
公司禾乐投资，以现金方式认购。据悉，张江平、张江波
为禾乐投资实际控制人。

太平鸟相关负责人表示，定增募资一方面可以解决
公司营运资金需求，提高公司的抗风险能力；另一方面可
以为公司未来业务发展提供坚实资金保障，增强公司竞
争能力。而大股东包揽此次定增，也彰显了其对公司长
期发展的信心以及实行公司全面改革的决心。

无独有偶，2022年11月，雅戈尔曾在宁波举办雅戈
尔时尚产业扬帆起航仪式，正式吹响回归主业的号角。
仪式上，宁波雅戈尔控股有限公司董事长李如成透露，过
去五年，雅戈尔已累计在时尚产业投资80亿元，其中后
疫情时代累计投资50亿元。 记者 史旻

又一知名品牌
“卖房求生”

宁波巨头
多次出手接盘

“端木带我去了美特斯邦威，挑了很多衣服和鞋。站在镜子前，我都不知道里面那个女孩
子是谁。”十几年前，大热青春偶像剧《一起去看流星雨》中楚雨荨的这段台词，让美特斯邦威
成为不少人的青春记忆。

然而，在热播剧里被逛出高端奢侈品牌旗舰店即视感的美特斯邦威似乎已经底气不在。
近几年加入“闭店潮”之后，美邦服饰又开启卖店之路。而接盘其店面的正是宁波老牌服装
企业雅戈尔。

一家抛售店面、一家陆续买进，两大巨头的交易背后，正是服装行业新一轮的大洗牌……

雅戈尔三度“接盘”

6月19日，美邦服饰公告称，拟以现金
交易方式向宁波雅戈尔出售位于辽宁省沈
阳市和平区太原街1号、1-1号店铺。其
中，太原街 1 号房产共五层，建筑面积
10438平方米；太原街1-1号共三层，建筑
面积278平方米。交易价格为3亿元。

美邦服饰称，这次交易主要是为了盘
活现有资产，符合公司战略规划。交易所
得款项将用于补充公司流动资金，对公司
财务状况及经营将产生积极影响。

值得注意的是，近年来，美邦服饰已经
多次向雅戈尔出售房产——2022 年 10
月，美邦服饰将位于湖北省武汉市光谷世
界城西班牙风情街1幢B单元的店铺，以
1.9亿元的价格卖给雅戈尔；2个月后的同
年12月26日，美邦服饰又将位于贵州省
贵阳市中华中路145号店铺，以1.3亿元出
售给雅戈尔。

与“闭店潮”“卖店潮”相伴随的是下滑
的业绩——2018年至2022年，美邦服饰
营收分别为76.77亿元、54.63亿元、38.19
亿元、26.39亿元、14.39亿元。

2022年财报显示，美邦服饰存货期末
账面余额为9.8亿元，计提存货跌价准备
2.35亿元，账面价值为7.45亿元，较期初下
降34.28%。

6月5日，美邦服饰收到深交所《问询
函》，要求公司说明存货账面价值较期初大
幅下降、大额计提存货跌价准备的原因及
合理性，以及以前年度存货跌价准备计提
是否充分、审慎。

在业内人士看来，美邦服饰频频出售店
铺，源于自身业绩压力。通过出售相应资
产，一定程度上能弥补亏损甚至实现扭亏。

而买方雅戈尔表示，购买店铺是为了
持续发展时尚产业，进一步落实大店战略
布局。
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雅戈尔和美特斯邦威同为从浙江发家的服

装品牌，均曾引领国内服装行业的潮流。如今，
一进一退，也从侧面反映两家公司截然不同的生
存状况和对行业的预判。

不仅是为了“回血”，出售资产背后也反映美
邦服饰开始意识到，伴随数字化发展与新零售业
务模式的兴起，如何基于“Z世代”消费者的需求
进行产品优化和渠道升级是更加紧迫的问题。

此前，美邦服饰对童装品牌进行品牌升级，
线上商城全面升级焕新，线下首批3家形象门店
也已重新开业；2021年底，美邦服饰发布先锋潮
牌metersbonwe系列新品，定位以“95后”“00
后”为主的Z世代年轻消费群体；2022年，其推
出上海千树先锋概念店，正式发售“锋芒新生”
2022春夏秀款限定系列……在国货颇受欢迎的
当下，美邦服饰正在借力品牌影响力，企图与年
轻消费者建立新的联系。

而雅戈尔的战略以及高管发声中已多次强
调“回归主业”。雅戈尔董秘曾指出，时尚产业是
雅戈尔的核心产业，雅戈尔继续推进大店战略，
线上线下共同发力，探索共生共荣的新零售运营
模式。

不过，对于在房地产行业吃到甜头的雅戈
尔来说，缓解“割爱”的阵痛仍需要一段适应
期。最近两年，地产开发仍是雅戈尔发展最快
的业务之一。

2021年，雅戈尔集团营收同比增长18.57%
至 136.07 亿元，但净利润同比下滑 28.74%至
51.36亿元。其中，时尚板块收入增长7.69%至
68.21亿元，归母净利润下滑2.55%至9.36亿元；
而地产开发板块收入66.65亿元，归母净利润增
长38.17%至22.89亿元。

2022年财报显示，因地产交付项目增加，雅
戈尔地产开发板块营收85.5亿元。而时尚板块营
收63.17亿元，仅为地产业务的74%左右。

今年第一季度，雅戈尔实现营收32.66亿元，
同比下降56.02%；净利润9.27亿元，同比下降
56.27%。业绩大幅下滑的主因是地产业务收入
减少——旗下时尚板块营收20.02亿元，占比
61.3%；地产业务营收12.36亿元，占比37.84%。

在一些专业分析人士看来，雅戈尔接盘美特
斯邦威的店面，除了为了发展时尚产业之外，不
排除是在从地产角度做投资的考虑。

聚焦主业还是地产投资？ 服装行业的至暗时刻3
敏实集团

宁波华翔宁波华翔

均胜电子

宁波拓普

近日，客户王某到中信银行某网
点柜台办理转账业务，他急急忙忙地表
示要去投资，让柜面人员赶紧转账。但
柜面人员发现，收款账户是个人账户，
立即警觉起来，询问王某是否认识交易
对手，对投资项目和资金去向是否了
解。王某表示，他认识对方，但对于其
他问题却说不清楚，柜面人员意识到王
某可能被骗，于是并未马上帮其办理转
账业务。

经银行工作人员劝说，在王某的配
合下，工作人员查询其账户后了解到，
王某之前已通过其他方式向该账户转

入了4万元，目前王某投资项目的账户
内显示已有6万元，但一次性提取需支
付8%的“税费”，王某目前每月可收到
1000元利息。如王某将该投资项目转
介给更多的朋友，则其等级越高，可拿
到的回报就越丰厚。工作人员让王某
当场致电对方，表示自己要一次性返还
之前的投资款和利息，对方却以不可一
次性支取为由拒绝返还。

对此，中信银行宁波分行分析：一
般来说，投资项目承诺固定收益、在
一定期限内给出资人还本付息等，是
非法集资的显著特征。一些平台以

高额回报为诱饵，吸引广大市民投
资，事实上多数平台不具备金融融资
资质，收益与承诺的回报不匹配、资
金安全无保障，运作模式难以长期维
系。市民在日常生活中一定要增强
自我保护意识，收益越高风险越大，不
规范的经济活动蕴藏着巨大的风险；
此外，不要被高利息所诱惑，凡是未
经政府主管部门批准、承诺在一定时
间还本付息的都是非法行为；同时，不
盲目造势宣传，不盲目相信熟人介绍、
专家推介，要理性投资，自觉防范非法
集资。

宁波银保监局提醒广大市民：天上
不会掉馅饼，广大消费者应树立理性投
资观念，依法维护自身合法权益。

记者 徐文燕
通讯员 翁嫒敏 顾盈瑜 赵振炜


