
全国汽配“天团”
齐聚宁波

“秀”出哪些
行业风向？

全国各地的汽配“天团”都来
宁波了。8月16日至18日，2023
宁波国际汽车零部件及售后市场
展览会在宁波国际会展中心举办
（以下简称宁波汽配展）。

宁波汽配展得到业界广泛关
注，吸引全国1182家参展商，规模
居国内定点汽配展第二位，预计将
迎来超1.5万名专业观众。

借助宁波汽配展，广大优质的
中国汽车零部件工厂找到“不出国
门就能对接国际市场”的机遇。在
纷繁复杂的国际形势下，它们乘着
新能源汽车兴起的东风，不断根据
市场风向“两条腿走路”，展现十
足的活力和韧性。

本届宁波汽配展的规模较
延期至今年3月举办的首届扩
容一倍，面向浙江、河北等18
个省份“圈粉”。

电池龙头比亚迪、新能源
汽车龙头理想、跨境电商平台
eBay、上市公司圣龙股份等

“大厂”纷至沓来，标志着展
会能级“更上一层楼”。来自

“中国汽摩配之都”温州瑞
安、“中国轴承贸易之都”山
东临清等产业带的代表“组
团”亮相。

当问及为何来宁波参展，
广大参展商们都不约而同地提
到，这里“港通天下”的地利优
势、完善的制造业基础和雄厚
的外贸实力，为他们融入“双循
环”提供便利。

“这是我们第一次从幕后
走向台前参展，短短一小时
就收到8张名片，迎来‘开门
红’！”玉环衍毅机械有限公
司负责人黄敬畏激动地表
示，公司深耕汽车底盘件的
防尘罩，首次尝试直面售后
市场，而宁波给了他们良好
的展示窗口。

“我们来宁波，就是为了扩
展出口体量，结识熟悉国际市
场的伙伴。”安徽天裕汽车零部
件制造有限公司销售经理周春
雷脱口而出，“我们主营汽车底
盘悬挂件，从2013年起将重心
放到国内市场，近期又打算开
辟外销赛道。”

周春雷告诉记者，他所在
的企业已在全国铺设上千家经

销渠道，并纳入浙江省出租车
的零部件供应链体系。他们有
底气、有信心把内销领域积累
的小批量、多批次供应方式“复
制”到外销市场，提升客户的库
存周转率。

“我们不会错过参展拓市
的机会，3个月前就把宁波的
展位订好了。”广州嘉诚汽配供
应链有限公司总经理孟纯带来
空气减震器等供给特斯拉、蔚
来等造车“新势力”的“拳头产
品”，打算趁机和宁波的10余
家上下游“老朋友”碰面。

由此看来，宁波在全国汽
车零部件领域的口碑为展会的

“出圈”提供必要条件，宁波也
有望借助汽配展为全国汽车供
应链做出更大贡献。

在新能源的风口下，中国
汽车制造工业呈现持续恢复的
良好态势。今年上半年，宁波
汽车制造业工业增加值同比增
长12.9%，规模高于规上工业
增速。

通过宁波汽配展，可以窥
见宁波相关产业不断点满“技
能树”的动力。

“看，如果你买了我们对面
展位的‘理想L9’，就会用到我
们的充电桩！”宁波易威新能源
科技有限公司高经理自豪地展
示公司的产品——一款可以刷
智能充电卡的家用新能源充电
桩。它自带5米延长线，可以
在小区车库里便捷地安装。

“我们公司最早做新能源
充电线，后来延伸至充电桩，
刚好遇上新能源汽车销量井

喷的大潮，每年营收都成倍增
长。国内各大4S店、海外亚
马逊、阿里国际站等跨境电商
平台都有我们的产品出售。”
高经理说。

如果说易威科技为新能源
汽车“卖得好”搭建了“基础设
施”。那么，喜田（宁波）精机制
造有限公司（以下简称喜田精
机）的智能螺丝刀，则为广大汽
车零部件厂商的“智慧转型”奠
定了基石。据喜田精机仇经理
介绍，宁波的均胜电子等龙头
企业都用到这款产品。

“我们公司的总部是位于
上海的‘艾而特’。许多汽车零
部件企业想购买智能螺丝刀，
却苦于进口成本太高而无从下
手。我们研制的国产‘平替’，
能以实惠的价格满足同样的精

度，还能将数据生成二维码对
接MES系统，提高智能制造
水平。”

放眼宁波汽配展，瞄准新
能源行情、服务高质量发展的
产品层出不穷——比亚迪制造
的汽车电池，为行业带来解决
方案；宁波永博机械带来的数
控机床“走心机”，能自动加工
汽车零部件，大幅提升生产效
率……

如今，宁波已提出打造万
亿级“新能源汽车之城”的目
标，将补齐产业链上下游短板，
助力中国汽车工业转型升级。
得到各方支持的宁波汽配展，
有望成为展示国内行业前沿趋
势的“金名片”。
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全国展商被宁波“圈粉”

智慧加持，引领风向
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展会现场。
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