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暑期结束机票“跳水”
宁波飞贵阳109元！

国内机票燃油附加费要上调了。根据中
联航、春秋航空等多家航空公司公布的消息，
从9月5日（以出票日期为准）起，国内航线旅
客运输燃油附加费调整为：800公里（含）以下
航段，每位旅客收取人民币60元；800公里以
上航段，每位旅客收取人民币110元。

这是今年8月5日以来国内航班燃油附
加费迎来的第二次大幅上调。

虽然燃油附加费上调了，但进入9月以
后，国内机票的整体价格却有回落。

7、8月的暑运是传统出行旺季，机票价格
“水涨船高”。进入9月，由于供需变化，在中
秋国庆长假前，机票价格通常会进入一个相
对的“低谷”，个别暑期热门旅游线路的机票
价格甚至会出现“跳水”。

8月 31 日，记者在各航司官网和旅游
OTA平台上看到，暑期几乎很难见到的300
元以下的机票，到了9月就有一大把，甚至前
些年的百元机票又重新回归——宁波飞贵
阳，9月最低只要109元，相当于公布票价的
0.6折。但9月28日，也就是中秋节前一天，
这个航线的最低票价又会回到千元以上。

宁波飞淮安，9月最低160元；宁波飞上
海，9月最低170元；宁波飞长沙，最低220
元；宁波飞安庆，最低230元；宁波飞昆明、揭
阳，最低250元；宁波飞郑州，最低260元；宁
波飞丽江，最低269元；宁波飞大连，最低270
元；宁波飞石家庄，最低280元；宁波飞赣州，
最低285元。这些目的地，宁波出发机票价
格均不到300元。

机票价格为三四百元的，可选范围就更
广了——9月，宁波飞桂林最低300元；宁波
飞深圳、珠海最低310元；宁波飞西安、南宁
最低320元；宁波飞重庆最低350元；宁波飞
成都最低400元……

就连宁波直飞航程最长的飞西双版纳航
线，9月最低也只要475元；一直热门的宁波
飞三亚，9月最低也回落到了562元。

进入9月，500元几乎可以飞遍大半个中
国。

民航业内人士表示，进入9月，国内机票
价格回落明显，通常降幅二到三成。这也进
一步抵消了机票燃油附加费上涨带来的出行
成本。此外，综合考量气温适宜以及酒店住
宿、景区人流量等因素，9月仍是出行性价比
较高的季节。

需要提醒的是，有出行需求的市民，需抓
紧赶在9月5日前买机票，这样既能买到9月
的实惠机票，又能享受上调前的燃油附加
费。 记者 范洪

电商直播“共富工坊”正成为
宁波相关产业升级的新赛道。8
月 29 日，在宁波首批 12 家省级
电商直播式“共富工坊”典型案例
授牌现场，多家“共富工坊”分享
经验。

已成燎原之势的电商直播
“共富工坊”发展到了何种状态？
各地又有哪些创新做法值得借
鉴？可持续性如何？通过这些典
型案例，让我们一探究竟。

如今，在宁波乡村，一个个
承载着兴村共富梦想的“共富
工坊”遍地开花，一条条独具特
色的山区产业共富带正在形
成。

记者从宁波市商务局获
悉，截至2022年底，宁波已培
育电商直播、农旅融合、产业赋
能、品牌带动等各类型电商直
播式“共富工坊”120 家；到
2024年末，将冲刺200家，并实

现乡村振兴重点帮促村全覆
盖，全市农产品年网络零售额
突破100亿元。

2022年以来，鄞州围绕打
造电商助农新模式，培育农村消
费新场景，完善电商共富新服
务，建立14家电商直播式“共富
工坊”。今年前7个月，鄞州共
计开展电商直播活动2000余场
次，直播销售额达233余万元，
吸纳就业1500余人（其中，低收

入农户44人）。
镇海目前已初步孵化“共

富工坊”25个，联结企业90余
家，带动农村剩余劳动力、低收
入农户就业近千人，人均月增收
近3000元，全面消除经营性收
入50万元以下村，形成农民增
收、企业增效、集体增富的良性
循环。

记者 史娓超
通讯员 章雨昂 文/摄

“共富工坊”遍地开花2

自今年8月“小开渔”开启
以来，宁波鲜2°电商直播共富
工坊更忙碌了。8月31日，在位
于咸祥镇的鲜2°直播基地，主
播左源和同事分工合作“新农
活”，进行着一场东海新鲜水产
品的抖音直播。

在这个小小的直播间里，咸
祥镇开启了特色农产品销售的

“大市场”。作为咸祥镇推出的
区域公共品牌，宁波鲜2°依托
数字下乡，大力发展农村电商经
济，线上建立微商城、淘宝店、抖
音店，同时线下开设200平方米
的品牌旗舰店。

2022年，宁波鲜2°实现营
业额200万元，带动当地就业
50余人，人均年增收超万元；实
现“村民收入更稳定、企业用工
更灵活”。

位于鄞州区横溪镇大岙村
农创园的宁波7号梦工场电商
直播共富工坊，主要销售茶叶、
樱桃、葡萄、橘子等本地农副产
品。截至目前，工坊共计开展直
播172场，实现直播销售超70
万元，并吸纳10人就业（其中低
收入农户 3 人），村集体年收入
达15万元。

位于江北的宁波前洋直播

中心“三关六码头·共富工坊”，主
播正在介绍来自各县市的特色农
产品。这里平均每场助农直播会
持续4小时左右，观看人数超万
人，销售额达5万余元。“共富工
坊”的建成，为消费助农拓展了新
思路，让农产品有了新销路。

宁波供销电商直播“共富工
坊”结合宁波本地特色农产品，
对口帮扶地区特色农产品，在抖
音、微信、淘宝、京东、拼多多等
平台开展助农带货直播。2022
年以来，开展助农共富主题营销
活动16场，运维网络直播账号6
个，观看量超3000万人次。

直播正成为“新农活”1

“共富工坊”如何撬动乡村振兴？

在宁波乡村
直播带货正成为“新农活”

一个个“共富工坊”在宁波乡村遍地开花。

■宁波银行专栏

近日，宁波银行发布2023年半年度
报告：上半年实现净利润129.47亿元，同
比增长14.90%；实现营业收入321.44亿
元，同比增长 9.29%；不良贷款率为
0.76%，资产质量继续保持业内较好水平。

多家券商点评认为，宁波银行业绩稳定
且较快增长，资产质量保持稳定，核心竞争
优势稳固，“规模、效益、质量”良性发展，是
兼具稀缺性和高成长性的优质银行。

营业收入增速回升
2023年上半年，宁波银行继续践行

“专注主业，服务实体”理念，深度融入区
域经济发展大局，聚焦大零售和轻资本业
务的拓展，打造多元化的利润中心，在银
行板块有公司银行、零售公司、财富管理、

消费信贷、信用卡、金融市场、投资银行、
资产托管、票据业务9个利润中心；在子
公司方面，有永赢基金、永赢金租、宁银理
财、宁银消金4个利润中心，各利润中心
协同推进，发展良好。

最新公布的半年报显示，截至2023
年 6月末，宁波银行资产总额2.60万亿
元，各项存款1.55万亿元，各项贷款1.17
万亿元，均实现较快增长。

中信证券点评认为，宁波银行2023
年上半年扩表动能稳健，消费金融公司扩
张迅速，积极培育新增长点。同时财富客
群持续深化经营，客群基础不断夯实，管
理规模延续高增长。资产质量延续优异
水平，有力支撑盈利表现。平安证券认

为，宁波银行上半年盈利表现稳健，营业
收入增速回升，考虑到上半年国内需求呈
下行趋势，宁波银行能够维持营收和净利
的稳健增长实属不易。

资产质量保持优异
宁波银行始终坚持“控制风险就是减

少成本”的风控理念，持续完善全面、全
员、全流程的风险管理体系。截至2023
年6月末，宁波银行不良贷款余额88.58
亿元，不良贷款率 0.76%，拨备覆盖率
488.96%。

安信证券认为，2023年6月末，宁波
银行不良贷款率环比持平，不良生成率明
显下行，信用风险压力相对较小。针对拨
备覆盖率略有下降，宁波银行表示，预期

未来宏观经济形势逐渐向好，贷款减值损
失计提同比有所减少；同时，由于并表子
公司的拨备覆盖率低于母行，而资产投放
增速较高，因此并表后的拨备覆盖率略有
下降，但仍维持在行业较高水平上。

“宁波银行深耕长三角地区，能充分
受益于区域经济发展。公司体制机制较
优，市场化程度高。前瞻的量价摆布能
力，稳固的多元收入结构，以及持续审慎
的风控能力，均经历了周期考验。”券商普
遍认为，宁波银行长期领先同业的ROE
(净资产收益率)，历经周期检验的优异资
产质量，在稳增长的经济复苏趋势中，预
计其基本面持续优异，将是经济复苏拐点
的核心受益标的。

宁波银行：上半年净利润129亿元，效益质量良性发展


