
面对冲击逆势增长

北交所“保送生”
八字诀

近期，美国众议院提出的一项生物技术保护法案（Biosecure Act）一度
引发了市场广泛关注。

过去一年多，A股“药茅”药明康德股价下跌近31%，其港股股价更是大
跌43%，并不时传出裁员风波。

药明康德是宁波新芝生物科技股份有限公司（以下简称新芝生物）的第
一大客户。药明康德风波不断，对新芝生物的冲击不言而喻。

“行业的冲击太大，日子甚至比前几年还要难，好在我们又一次闯了过
来。”新芝生物董事长周芳坦言道。

2月28日晚，新芝生物发布业绩快报，2023年实现营收1.91亿元，同比
增长0.35%；归母净利润5872.07万元，同比增长46.51%。

面对行业冲击却逆势增长，新芝生物究竟做对了什么？

光光■“沐 而行·走进上市公司”
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近日，宇树科技完成近10亿元B+轮融
资。本轮投资方包括美团、金石投资、源
码，老股东深创投、中网投、容亿、敦鸿和米
达钧石跟投，资金将主要用于产品研发、业
务拓展以及团队搭建等方面。

说起宇树科技其实并不陌生，2021牛
年央视春晚、2022年冬奥会开幕式、2023
年 Super Bowl（美国春晚）赛前表演、
2023 年杭州亚运会和亚残运会……这几
年，该企业的原创机器人在国内外大舞台
上频频亮相，而其背后的核心力量也随之
“浮出水面”。

近日，一位阿姨走进宁波银行，表
示自己的定期存款已经到期，要将这笔
钱转走。工作人员询问要汇给谁？是
否认识收款方？资金用途是什么？阿
姨表示，要将钱转账给另一个理财公司
的客户经理，用于购买回报率高达10%
的理财产品。这个理财经理是通过熟
人介绍认识的，还将阿姨拉入了所谓

“内部群”推销理财产品。工作人员一
听便觉异常，理财产品已打破刚性兑
付，任何销售机构都不得对投资者作出
保本保收益的承诺。阿姨听后终于回
归理性，未将存款取走。

理财产品种类繁多，如何有效辨别

理财产品的投资风险，理性选择理财产
品呢？

宁波银行教您三招：
第一招：学习知识提本领。建议客

户多了解一些基本的理财投资知识，这
样可以增加自己的投资判断力。这些
知识获取渠道很多，比如专业的理财书
籍、银行客户经理的讲解以及一些专业
的投资网站的点评分析等。投资者只
有具备一定的理财专业知识，才能提高
理财产品筛选的精度。

第二招：看清方向明风险。投资者
需看清产品的投资方向和标的风险。
一款理财产品的投资方向与其风险和

收益率直接相关，若超过80%的比例投
资于存款、债券等债权类资产，则该产
品属于固定收益类理财产品；若投资于
商品及金融衍生品的比例不低于80%，
则属于商品及金融衍生品类；若投资于
股票、未上市企业股权等权益类资产的
比例不低于80%，则该产品属于权益类
理财产品；若三类都有且各占一定比
例，那就属于混合类理财产品。

第三招：量力而行不冲动。理财的
目的，是在保持生活水准不降低的前提
下实现个人或家庭财富的保值增值。
金融消费者应本着量力而行的原则规
划投资理财资金，不能把生活支出以外

的收入结余全部用来投资，还应保留3
到6个月收入作为家庭紧急备用金，以
备不时之需；切勿冲动投资，还应考虑
家庭资产的流动性。

国家金融监督管理总局宁波监管
局温馨提醒，广大消费者要认清自身风
险承受能力，仔细甄别，理性选择理财
产品。 记者 徐文燕

通讯员 姚易丞 郑波 董姸娜

高息理财莫轻信，市场风险须明晰

除了上下一心修炼内功，
新芝生物还通过设立新的业务
部门、优化产品结构、升级销售
模式等构建“铁三角”，全面打
响“突围战”。

比如，新设立的应用拓展
部，在承担制定有效的市场拓
展策略之外，还需承担客户在
应用上的支持工作，以及新领
域、新行业的应用探索工作。
目前，新芝生物已瞄准新能源、
新材料、合成生物学等领域拓
展应用。未来还将围绕行业和
用户的痛点，通过自动化、高通

量化形成机器代人的系统解决
方案。

在产品方面，新芝生物将
对超声波系列产品、冷冻干燥机
系列产品进行升级迭代。其中，
超声波应用领域，将朝着高通量
非接触方向发展；第二代微生物
生长曲线分析仪，有望今年推
出；新产品正逐步转产上市。

周芳认为，技术的进步是
要靠市场炼出来的。在短视频
时代，通过扩大知名度和影响
力，全面铺开“线上+线下”的销
售模式是不可或缺的。

目前，新芝生物在全国设
有31个办事处，同时与超过100
家经销商、1000家贸易商建立
稳定合作关系，用户已覆盖国内
90%左右的高等科研院校，并已
于1月底线上推出企业IP形象
投票，加强KOL建设工作。

前有资金支撑，后有市场
力量加持。周芳表示，2024年
将把开拓国际市场作为“重头
戏”，主要布局俄罗斯、中东欧、
东南亚、中亚等地区，未来有望
新设海外办事处。

记者 张恒

宇树科技创始人王兴兴，1990年出生
于宁波，虽然在媒体露面不多，却是位彻头
彻尾的“科技至上主义者”。

研发和创新，几乎贯穿着王兴兴的整
个学生时代——初中时，他便尝试自制微
型涡轮喷气式发动机；高中时，他做成了一
块化学充电电池；2009年，他本科考入浙江
理工大学，刚进学校就迷上了机器人制造，
19岁时便独自做出一个双足人形机器人；
2014年至2016年，他攻读上海大学机械工
程专业硕士期间，受邀参与关于四足机器
人的项目，独立设计开发了他的第一款产
品——XDog，达到了当时全球机器人学术
圈顶尖水平，随后又因此参赛赢得8万元奖
金，这是他的第一桶金。

至此，命运的齿轮开始转动，王兴兴开
启了人生的创业之路。

2015年底，XDog在全球机器人圈中
大火。当时还在深圳大疆公司工作的王兴
兴决定抓住机遇，毅然辞职创业，为四足机
器人领域增添新鲜血液。获得第一笔个人
天使投资后，宇树科技成立。

成立8年，从0到1。在全球高性能四
足机器人领域，宇树科技取得了一些列突
破——最早提出技术方案，最早将其商业
化。并且，多年来一直处于全球出货最多、
销量领先的位置，全球出货量至少占60%
以上。这样的成就使得宇树科技获得了广
泛的全球关注和赞誉。

但宇树科技并没有因此走入舒适区，
而是不断寻求创新的迭代升级与临界突破
……

目前，宇树科技已开发了包括Uni-
tree A1、AlienGo、Go1等在内的数十款
四足机器人，累计申请国内外专利180余
项，授权专利150余项。其中，Go2机器人
主攻C端，适用于外出陪跑、散步等场景，

奔跑速度相当于顶级的马拉松选手，且可
完成实时视频图传、雷达高度图显示，以及
通过大语言模型实现的AI交互；B2机器人
则瞄准B端，可以负重40公斤持续作业，适
用于农业、工业、安防巡检、勘测探索、公共
救援等。

2023年，宇树科技推出了重量达47公
斤的首款通用人形机器人产品宇树H1，并
在2024年1月美国拉斯维加斯“科技春晚”
CES上作为全场唯一能现场自动运行的人
形机器人“火爆出圈”。

据悉，H1是国内第一款能跑的全尺寸
通用人形机器人，也是全球同类规格中功
率性能最高的机器人——94斤、最大关节
扭矩360N.m，拥有稳定的步态和高度灵活
的动作能力，能够在复杂地形和环境中自
主行走和奔跑；头部配有3D激光雷达和深
度相机，能够扫描全景，获取实时的空间数
据。经过试验，虽被狠狠地踹上一脚，踉跄
几步后仍能恢复平衡，并继续快步前进。

不少业内人士推测，随着H1功能不断
完善，或将成为宇树科技在机器人领域实
现技术突破的“杀手锏”。

也有知情人士透露，H1的售价预计将
低于9万美元（约64.5万人民币）。这个数
字远低于波士顿双足机器人Atlas200万
美元的价格，而本田Asimo当年售价也高
达250万美元。

另据王兴兴透露，目前H1（可选配灵
巧手）产品已经进入全球市场，并在2023
年下半年实现了小批量量产和发货。

很多人直言，过去几年，宇树科技为全
球范围内提供了性价比超高的机器人，并
在全球机器人学者共同努力下，大家一起
显著推动了机器人AI的进步。可以毫不
夸张地说，目前，H1仍是世界上性价比最
高的人形机器人。

企业“安全垫”

在新芝生物装修一新的创想馆，集成
式、非接触式超声波细胞粉碎机与中试型
硅油原位冻干机三款畅销产品摆在中心
位置。

新芝生物证券代表虞凯雷告诉记者，
这三款产品分别在实验室中的细胞破碎
与企业冻干工艺中被广泛应用。目前，新
芝生物企业类和高校科研类的终端客户
分别约占比50%和40%，其他类型客户约
占10%。

新芝生物分设宁波、杭州两地研发中
心，杭州研发中心以新增品类研发为主，
宁波研发中心则更注重现有产品工艺和
应用领域的创新。“新芝生物是北交所“实
验仪器第一股”，以耗时57天闪电般的速
度登陆资本市场，被誉为北交所“保送
生”，其底气正是来自扎实的研发实力。

过去5年，新芝的研发投入强度基本
保持在8.5%左右，研发费用复合增长率约
15%。2023年前三季度，研发投入更是加
码至1305万元，同比增长39.41%。2023
年上半年，研发人员数量较上年增加
46.81%，新增1项国家发明专利、3项实用
新型专利、1项软件著作权。

周芳告诉记者，新芝生物历来扎扎实
实专注在行业里深耕，扩市场、搞研发、建
新厂，桩桩件件都离不开资金支持。

坚定不移的持续资金投入带来业绩
回报。2023年上半年，新芝生物支柱产
品生物样品处理仪器的营收同比增长
34.41%。三大业务中，生物样品处理仪器
业务占比最大，达60%左右。

创业“八字诀”

面对冲击，新芝生物为何
能逆势增长？周芳道出了公司
发展的“八字诀”——同心同
行，共创共赢。

“要与员工同心同行，才能
更好地与客户共创共赢。”周芳
说。

2月 19日，新芝生物发布
了股权回购进展情况公告，称

“已实施完毕占公司总股本
2.88%的263万股股份回购，支
付总金额为2820万元。本次
回购使用资金为自有资金，未
来计划用于员工股权激励”。

这将是新芝生物计划进行
的第 3 次股权激励。而早在

2014年9月，新芝生物向24名
核心员工发行了320万股股票，
占 当 时 发 行 后 总 股 本 的
16.84%；2018年9月，新芝生物
又向35名核心员工发行557万
股限制性股票，占当时发行后
总股本的8.36%。

除了股权激励外，新芝生
物还有一条“为自己打工”的路
子，即团队创业、公司控股的内
部项目孵化制度。

“新芝为我建平台，我为新
芝添光彩。”《新芝之歌》中的歌
词，正是对公司项目孵化制度
的赞颂。

宁波新芝冻干设备股份有

限公司便是典型的实践案例。
该项目初期，新芝冻干研发团
队通过自有技术优势高效研发
出新产品，通过新芝生物的销
售渠道迅速在高校科研市场打
开了局面。目前，该产品应用
已拓展至生物医药、食品、化妆
品、高端制剂等行业。

为鼓励员工创业创新，新
芝生物不断推出关键研发人员
增量奖励、新产品研发奖励等激
励措施，用真金白银使员工的获
得感、荣誉感更具象化。1月27
日，新芝生物2023年度论文奖
励公示，共发放奖金5万元，鼓
励广大科研人员的积极性。

打响“突围战”

再融资近10亿元

宁波“90后”
成资本“新宠儿”

过去的一年，机器人和生成式 AI
（GPT、Sora）成为全世界最大的热点。以大
模型为代表的AI在2023年引起许多变化，
几乎所有行业都在思考如何用它来重塑自
己的工作流程，挖掘未知的可能性。

根据Stratistics MRC数据，2021年
至2028年，人形机器人市场规模从15亿美
元增至264亿美元，增长近18倍。

从2023年底到2024年初，中国人形
机器人“赛道”融资也不断加码——2023年
12月，前“华为天才少年”彭志辉创立的智
元机器人完成超6亿元的A3轮融资，蓝驰
创投、中科创星、鼎晖投资、高瓴创投、三花
控股集团、基石资本等众多机构入局。该
轮融资后，其估值据称已超 10 亿美元；
2024年1月，由清华大学校“90后博导”陈
建宇创立的人形机器人公司星动纪元宣布
完成超亿元的天使轮融资，联想创投领投，
金鼎资本、清控天诚跟投……

这些人形机器人创业公司的融资无不
金额巨大、参与机构众多，“赛道”热度堪比
AI大模型。已经喊了好多年的“人形机器
人元年”，这次好像真的来了！

作为中国第一家，宇树科技是目前唯
一一家获得国家级专精特新“小巨人”的四
足机器人公司，自成立以来，8年完成8轮
融资，深受资本青睐。

创立前两年，宇树科技接连拿下种子
轮和天使轮融资。资料显示，后者由安创
加速器和变量资本投资。此后，宇树科技

的融资步伐加快，时至今日，其身后集结了
一支长长的投资人队伍。

2020年1月，宇树科技宣布完成数千
万元Pre-A轮融资，投资方是红杉中国种
子基金和德迅投资；很快，红杉中国再次加
注，此外还有祥峰投资与初心资本。祥峰
投资曾分享出手的原因——被宇树团队所
展现出的年轻化和使命感震撼。

一年后，顺为资本领投了宇树科技的
A轮融资，融资达千万美元。此时，宇树科
技的新产品Go1已经在全球多平台进行预
售。顺为资本判断，经过10余年在电机系
统、感知系统、控制算法等领域的发展，四
足机器人已从实验室产品迈进商业化探索
阶段，而宇树科技已成为目前最具有量产
消费级产品潜力的公司。

2022年4月，宇树科技再度宣布完成
B轮系列融资。这一轮系列融资合计数亿
元，阵容更加庞大——由经纬创投和敦鸿
资产分别领投，世界500强战略方海克斯
康集团（HexagonAB）、顺为资本、容亿投
资、深创投跟投。彼时，宇树已经在深耕四
足机器人“赛道”2B与2C市场。

作为本轮领投方，金石投资副总经理
陈平进坦言，金石投资看好四足/足式机器
人在消费娱乐、工业应用、教育科研等领域
应用前景。

源码资本执行董事陈润泽也表示，相
信宇树科技有望成为一家世界级的机器人
领袖企业。 记者 张恒

“人形机器人元年”真的来了？

“科技至上主义者”1
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宇树科技创始人王兴兴。

宇树科技产品。受访者提供
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