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XIANDAIJINBAO

知道老人有糖尿病
卖给她的产品居然含糖

郑先生是余姚人。2018年七八月份，他的丈母娘在去一
家理发店洗头时，被理发店员工推荐了无限极产品。

两人攀谈时，对方了解到郑先生的丈母娘患有糖尿病，
随后便开始不遗余力地推销起了此次涉事的其中一款产品
——无限极增健口服液。“阿姨，这个口服液，糖尿病人绝对
可以喝的，能够降低血糖。”

除此之外，对方还介绍了一款叫无限极润和津露的产
品，郑先生的丈母娘在对方鼓吹下，便购买了，随后开始服
用。

2018年9月2日，郑先生发现丈母娘在服用无限极的产
品后，仔细查看了两款产品的说明书，感觉有些异样。“我丈
母娘明明是糖尿病患者，增健口服液里有复合多糖，润和津
露里也是加糖的。这样喝下去，真的没问题吗？”

听推销员建议停了药
老人血糖指标嗖嗖往上飙

据郑先生说，润和津露就像糖浆一样，是类似于果汁饮
料的浓浆，虽然是兑水喝，但看起来糖分着实不少。不仅如
此，他们还发现丈母娘在服用无限极的产品后，居然听推销
人员的建议，把原先从正规医院配来的控制血糖的药品停
用了。

“吃医院的药品时，她的血糖指标在空腹时大概为
6mmol/l，而在换用无限极的产品后，同一测试条件下，这一
指标竟上升到了10mmol/l。她瞒着我们花好几千元钱去买
产品也就算了，还办了会员卡。老年人关心自己身体，这些
我们都能理解，但因此影响了原先药品的服用，还让身体情
况更糟糕了，这让我们很火大。”郑先生对记者说。

随后，他们还特意去了一趟无限极的专卖店，询问对
方，糖尿病人是否真的可以服用那些产品，门店人员信誓旦
旦地给了肯定的答复，还称自己的话是“负法律责任的”。

接着，郑先生和家人还专门去了余姚市第四人民医院
询问医生的意见，也托朋友找了余姚市人民医院的医生，双
方都明确告知，这种加工过的糖最好不要服用，也叮嘱他的
丈母娘务必遵照正规医院的医嘱。

■《记者暗访宁波无限极门店》后续

拉到的人越多，级别就越高
“下家”卖了产品“上家”也能提钱

妻子深陷无限极不能自拔
丈夫忍无可忍向记者爆套路

近段时间，无限极产品因全国多地
爆出的问题，频上各大媒体头条，金报记
者接连两日走访宁波市场，发现在两起
热门事件中涉事的无限极的两款产品，
在宁波不仅在售，还被专卖店包装成了
拳头产品卖力推销。

那么，无限极产品在宁波市民中的
口碑如何？是否也发生过消费者在服用
产品后，引起身体不适的情况？昨天，金
报记者继续调查。

□金报记者 朱琳 张清颖 文/摄

夏先生告诉记者，妻子自从加入无限
极之后，就再也没有心思去找正当工作了，
反而经常跟着无限极的人到处跑，去各地
开会，光是广东新会的一个无限极生产基
地，就去参观了三次。

“他们动不动就组织开会，找一些人来
现身说法，说他们的产品可以包治百病。有
一次在慈溪的一家酒店，我看到过有人上台
演讲，说自己生不出孩子，找了很多大医院
都没用，后来一吃他们的产品，就怀上了，紧
接着后面大屏幕上打出一张抱着孩子的照
片。也有开会宣传的，比如某人因为业绩好，
提升经理或者高主了。”夏先生回忆道。

“那你妻子升到什么级别了呢？”记者
询问。

“现在好像是见习主任，我记得无限极
最多的时候一个月给她发过三千多块钱。”
夏先生说。

夏先生告诉记者，妻子拉不到别人来
买产品，又想升级职位，于是拼命往自己家
里买，最多的时候，一周花了三万多元。四
五年下来，在无限极上砸进去的钱至少有
一二十万了。而且令他担忧的是，那些吃不
完的产品，妻子还会给孩子服用。

“有一种儿童口服液，还有你们报道上
写过的增健口服液，她都给儿子吃过，我说
这种保健品对小孩不好，她也不听我劝。如
今在家里都不能提起无限极，只要一说它
的不好，她就跟我吵架，闹离婚。”夏先生无
奈地说。

“他们就是有产品的传销
只是在钻直销的空子”

要说对无限极公司最反感的投诉人，
市民夏先生绝对是其中之一。在接受记者
采访的过程中，夏先生不止一次地提到了

“深恶痛绝”。他说，他的妻子已经深陷这家
公司四年多，至今仍不肯回头。

据夏先生回忆，妻子是在2014年的六
七月份接触到无限极公司的。

“当时她刚刚生完第二个孩子，在家里
呆着无聊，被以前的一个女同事忽悠，说带
她去做面膜、买化妆品，最后去了一家无限
极的门店。”

“店里的人说，反正这些东西你平时
也要买的，你在我们这里买到 498 元以
上，办了会员卡，再介绍别人过来买，不仅
能拿钱，还能升级到副主任、主任、高主之

类的级别，拉到的人越多，级别就越高
……”夏先生告诉记者，办了卡，就算是无
限极的销售商了，买产品可以享受8折，
而且能发展“下线”，他们管这个叫“太阳
模式”。

据夏先生了解，推销无限极的产品，如
果一个月卖到1万元以上，就可以按照销
售额的10%拿佣金。

“他们管这个叫奖金。不仅直接介绍成
功可以拿钱，比如我介绍的人，将产品又推
销给了别人，那我也能拿钱……”夏先生解
释道。

在夏先生看来，无限极的这种营销模
式明显存在问题：“他们就是有产品的传
销，只是在钻直销的空子，打擦边球。”

“妻子为升级疯狂购买
我一提就跟我吵架闹离婚”
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浙江七部门联手整治保健品市场乱象
记者近日从浙江省市场监管局获悉，今年1月至6月，浙江省委政法委联合浙江省市场监督管理局等七部门将集中开

展为期半年的全省保健品市场乱象专项整治行动，首次联动省法院、省检察院，加大对该类违法行为的司法打击力度。
据悉，专项整治行动将重点聚焦保健品市场非法添加、虚假标识、非法营销、虚假广告宣传等乱象。
此次行动将重点紧盯保健品非法销售人员经常出没场所，重点查处以健康养生讲座、专家咨询、免费旅游体验、免费体

检义诊等形式进行的虚假宣传（虚假广告和标识标签）和欺诈销售（非法添加、虚高价格）行为，以及利用网络、电视、广播等
载体进行的非法营销。 据新华社杭州1月24日电
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