
■宁波银行专栏

2007年 5月，宁波银行在上海设立
第一家分行，迈出跨区域经营第一步。
十二年来，宁波银行上海分行奋楫争
先，已发展成为下设19家营业机构、员
工人数超千人、存款规模超 1000 亿元
的分行，在百舸争流的上海银行业中博
得一席之地。

2007年的上海滩，各大中外资银行
早已落地，如何在竞争激烈的市场中谋求
发展？宁行人明确了自身的市场定位，那
就是“服务中小企业、服务个人客户”。自
成立以来，宁波银行上海分行始终坚持本
土化和差异化的发展战略，持续融入区域
市场，不断完善产品体系，加速优化服务
流程，探索创新业务模式。

如今，宁波银行上海分行交出了一张
亮眼可喜的业绩答卷。截至今年5月末，
宁波银行上海分行各项存款余额超过
1000亿元，各项贷款余额近400亿元，在
存款规模、贷款规模、盈利能力等多个方
面，取得了良好的经营业绩，展现出强劲的
发展势头，跻身区域同类型银行第一梯队。

宁波银行上海分行始终秉承总行“控
制风险就是减少成本”的风险理念，不断
完善全面、全员、全流程的风险管理体系，
风险管理能力持续增强，不良贷款率在同
类型银行中继续保持较低水平。

宁波银行上海分行以“了解的市场，熟
悉的客户”为准入原则，坚持“门当户对”的
经营策略，以为客户提供多元化金融服务

为目标，在公司银行、零售公司、个人银行
等多个业务板块，初步形成多元化的业务
特色，走出一条多元发展的特色之路。

宁波银行上海分行持续推进机构
布局，目前已设立19家营业机构，服务
已覆盖上海绝大部分重点经济区域，包
括徐汇、静安、闸北、浦东、金桥、长宁、
普陀、黄浦、杨浦、宝山、虹口、松江、闵
行、嘉定、金山、崇明等。为早日实现上
海区域全覆盖的布局目标，南汇、奉贤、
青浦和大虹桥等区域的网点筹建工作
正在加速进行。

依靠稳健的经营管理和卓越的品牌
服务，宁波银行上海分行赢得了客户的信
任，获得了监管部门和社会各界的认可，
树立了良好的品牌形象，荣获“全国金融
系统企业文化建设先进单位”“上海市文
明单位”“上海市治安防范先进集体”“上
海中小企业融资服务杰出合作伙伴”等多
项荣誉称号。

展望未来，宁波银行上海分行将立足
新起点，迎接新变化，加深融入区域经济，
增强金融服务能力，在科技金融、普惠金
融、个人金融等领域，拓宽新思路，培育新
动能，激发新活力，努力将自身打造成为
沪上具有比较优势的、具备较强竞争力
的、特色鲜明的一流城市商业银行。

聚力创未来！
宁波银行上海分行争流奋楫十二年
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宁波与中东欧的贸易
是打开欧洲市场的“一扇窗”

许多专家认为，未来宁波与中东欧的贸易，可不仅仅是“买进卖出”那
么简单，还可以是打开欧洲市场、走向产业升级的“一扇窗”。

中国国际贸易学会副会长、原宁波市对外经贸局局长俞丹桦认为，宁
波与中东欧国家的经贸合作，大有值得开发的余地，因为“中东欧国家地处
欧洲心脏，拓展当地市场，或将有助于企业将市场拓展至整个欧洲。现在，
当地不少国家尚未开展电子商务业务，宁波企业更可以在这方面多动脑
筋，抓住商机。”

国研经济研究院东海分院执行院长陈旭钦建议，“今后应更多引进捷
克、匈牙利、波兰等国家的先进技术和服务，尤其是军转民技术，有效配置
全球资源，帮助宁波与中东欧国家在经济、文化、技术等交流交往方面精准
接轨。”

越来越多甬企将中东欧国家
作为市场增长的“明日之星”

在这艘集装箱船背后，是宁波市政府与拉脱维亚投资发展
署，于今年4月共同签署的“中国（宁波）-拉脱维亚跨境电子商
务港湾项目”，旨在将两地间的生意做得更大、更便利。在宁波市
商务局的牵头下，去年进出口总额高达35亿美元的宁波外贸冠
军——中基宁波集团，顺利地成为了该项目首次交易的接洽方。

“我们希望能与拉脱维亚的合作伙伴共同发展，为宁波走向
中东欧尽一份责任！”中基宁波集团副总经理应秀珍说，“这一合
作平台是双向的：拉脱维亚的商品，可以通过我们进入中国；中国
出口的产品，也可以跟里加的电子港湾对接，由他们帮忙把中东
欧17国的商超、渠道商与我们对接，走出一条跨境电商出口的
B2B模式。”

满载的拉脱维亚瑞克油漆，只是宁波与中东欧贸易往来的一
个缩影。近两年，借着“中国-中东欧博览会”平台的东风，越来越
多宁波外贸人，愿意将中东欧国家作为市场增长的“明日之星”。

应秀珍告诉记者，不知不觉中，“一带一路”沿线国家的市场，
已经占到了中基去年出口总额的三分之一。其中，与中东欧17国
的贸易总额亦相当可观：光是波兰和捷克两大市场，就有多达
2500万美元左右。

非常“硬核”的宁波制造企业
成为与中东欧国家贸易的“排头兵”

中基的感受并不是孤例。据宁波海关统计，今年1-4月宁波
市与中东欧十六国进出口额达78.8亿元，与去年同期相比增长
7.6%；其中，出口69.6亿元，增长12%。前三大贸易伙伴分别为波
兰、捷克和斯洛文尼亚，分别进出口31.4亿元、7.9亿元和7.8亿
元，分别增长15.6%、6.8%和15%。

徐鹏飞是镇海区紧固件龙头企业——金鼎紧固件有限公司
的总经理。今年1-4月，公司出口中东欧的总额，就同比增长了
1.7倍。谈及“pick”中东欧的原因，徐鹏飞说：“这也是我们进行市
场转移的结果。复杂多变的国际形势，让我们意识到不能把鸡蛋
放在同一个篮子里，要在‘一带一路’沿线国家‘多条腿走路’。”

在徐鹏飞看来，中东欧的波兰、捷克、匈牙利，有着不错的制
造业基础。一些来自北欧、西欧的发达国家，都有向当地投资设
厂、产业转移的趋势。这就给了宁波的紧固件，出口至中东欧国家
再进行制造、组装的商机。再加上公司不断地提升产品竞争力，金
鼎紧固件得以在西欧的竞争对手中脱颖而出，从而走向更大的欧
洲市场。

据宁波市商务局统计，2018年宁波出口至中东欧的产品，主
要包括了服装及衣着附件、灯具照明设备、汽车零配件等。进出口
中东欧的“十强企业”，同样分布在了化学、机电、外综平台等行
业。可以说，这些都是非常“硬核”的宁波制造了。

在这批“硬核”的制造商中，国内领先的行业排头兵“舜宇光
学”也名列其中。据公司的相关负责人介绍，舜宇光学出口至中东
欧国家最多的产品，当属配件“车载镜头”。在舜宇光学的客户
中，不乏一些德国、美国的汽配“大厂”，这些“大厂”在捷克等中
东欧国家设立的工厂，便成了公司出口的目的地。

今年今年11--44月进出口额达月进出口额达7878..88亿元亿元，，同比增长同比增长77..66%%
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