
!"#$%&'()*+,-./0.
123456789:.12/;<=>
?@A-345B(),C/;DE5'7
89:<=>?FBG.HIJKL?'
M()=NOPQRS:TUVW'()=
:TXP789Y:TZ5ZW@[\]>
()^>FB_H`abcdefgh?
ij@

5%'[\]>()^>B()78
9Y:TZ5klmnopq'̂ >rs
tuP̂ >>vwxyB()=789Y
:TZ5ztv{|}~!"H#mn$
%&'())*+P,-/.P/0/.P
123P45mnm6@78'wxy>v

9:0;<=>/'?@''A[\]>
HBCdDEFTGH'IJ/KlLM
L`NO'PGQRST7U789:`
VW/E'FTXYZ[\]^_`ab
^%'>cdeHGNO'fgh78DE
9:`iF%j@

L?0;klmenop;.12$
%qT`roopstu:vE4'wxe
/yzp9:$%P9:{|!}~$%
!<":`#$%&'()@[\]>(
)^>QA*789:.12<=>?.
+,-.'/0fXv1FT23DE4
&>%`5G'ZB+67g8`78=
;'/.%T9_:;<=@ !"

!"#$%&'()*+
!!"#$%&'()*+,-./012%3

现代金报 08财经
XIANDAIJINBAO

/广告

■2019.6.18星期二 ■热线：66111111 ■网址：www.jinbaonet.com ■责编：万建刚 曾嘉 美编：周斌 照排：余佳维 审读：张亮

记者就此向宁波多家银行了解，得到的
回复是：目前暂时没有接到相关的口头或者
书面通知，多数银行仍执行基准上浮5%的
首套房贷利率，以及基准上浮 10%的二套
房贷利率。

不过，对房贷政策变动最为敏感的房产
中介反映说，近段时间宁波各家商业银行的
房贷利率标准确实有点波动。昨天，记者在
东部新城随机走访了两家中介门店。

位于海宁街上的一家中介告诉记者：
“跟我们合作的是中行和建行，现在房贷利
率都没有上浮，还和原来一样。”

随后，记者又来到了莘香雅苑附近的某
中介。这家中介最近刚挂牌了一套66平方米
的房子，总价约190万元。“你是商业贷款吗？
首套房的话还能申请到5%。60平方米以下
的房子现在比较难操作了，银行本来就不太
喜欢小户型的。”这位中介业务员同时告诉
记者，最近房贷利率不太稳定，“上周我问过
银行，商业贷款首套房的房贷利率是基准上
浮10%，但今天又变成基准上浮5%了。”

随后，记者咨询了本地多家品牌中介的
相关负责人。“目前各家银行贷款的利率标
准本身就是差异化的，而且利率的变动通常
是分行、支行的自主行为，每个银行各个阶
段根据自身实际情况做出利率上的调整，很
正常。除非人行有统一通知，其他小的变动
大家不必太惊慌。”该负责人建议大家在购
房途中多方了解一下情况：“如果已经签了
合同，房贷政策如有大调整，一般中介也会
提前通知大家的。”

“房贷利率目前呈现出的波动震荡，属于
结构性调整。关键还要看各地楼市调控需
求。理论上，调控没压力的地区，银行房贷利
率会回归到基准水平。”该人士说。

“6·18”优惠正当时，“剁手党”喜不胜收

到底谁“薅”了谁的“羊毛”？
今天是“6·18”——“剁手党”爱恨交加的日

子。当大多数人还在为绞尽脑汁省了几个钱而

沾沾自喜时，互联网上常年活跃着的一群职业

“羊毛党”早已嗨翻天。

事实上，网络江湖早有“羊毛党”月入上

万，甚至月入数十万元的传闻。据说在他们的

眼里，天天都是“6·18”和“双十一”。这究竟是

真是假？他们到底是怎么赚钱的？

□记者 朱一诺 谢斌

上周上浮10%
这周又回到5%

宁波房贷利率
近段时间有些波动

本报讯（记者 钟婷婷 文/摄）上周五，成
都楼市传来一声惊雷——人民银行成都分行6
月14日发出紧急通知，要求各家银行按揭利率
首套不得低于基准上浮15%，二套不得低于基
准上浮20%。这一消息引发许多购房者的热
议，宁波的房贷情况，到底如何？“薅羊毛”的信息从哪儿来？

所谓“薅羊毛”，是指通过搜集各大网贷
平台、电子商城、银行、实体店等各渠道的优
惠促销活动、免费业务之类的信息，从而以相
对较低成本甚至零成本换取实惠的行为。

时下，在QQ上搜索“薅羊毛”“天猫优
惠”“淘宝互助”等关键词，相关的群聊多到令
人眼花缭乱。那么，这些“薅羊毛”信息究竟是
从哪儿来的？

通常“剁手党”们熟悉的莫过于两种途
径：一种是通过“淘宝特卖”页面搜索商品，可
以找到一些优惠券。另一种优惠信息获取来源
是QQ群、微信群，甚至还有人建起了“即刻薅
羊毛小分队”圈子群，以及微博购物博主分享
的链接等。

记者调查发现，不少QQ群、即刻APP优
惠券分发群都设置了禁言，群成员所有的优
惠券信息几乎都来自群主分发的链接。

这些群主的优惠链接又是从何而来？群主
们为何愿意花时间向群成员免费提供优惠信
息？记者“混进”了几个“优惠券群”，发现里面果
然另有乾坤。

“职业羊毛党”如何赚钱？
艾米（化名）就是传说中的“职业羊毛党”

之一。她向记者推荐了一款APP，并告知通过
这款APP可以直接搜到手机天猫、手机淘宝
和聚划算的各种优惠券。

更神奇的是，这款APP正是“职业羊毛
党”的“摇钱树”——无论自己领券购买，还是
他人通过你发出的链接领券购买，你都可以
获得一定的佣金，佣金可以直接提现。

“我们这里既省钱又赚钱，平时发发朋友
圈就能赚钱。我因为要带孩子，一个月只赚几
千元，能力强的、努力做的人月入几万元很常
见。”艾米说。

在艾米发给记者的操作教学案例中，一
款淘宝上标价1148元的破壁料理机，在该
APP上竟然能领到1000元优惠券，再回到手
机淘宝购买，最终结算价仅148元，再加上
29.31元的佣金，最终到手价仅118.69元，优
惠力度之大令人咋舌。

为什么会有这样超大额的优惠券？这样
商家还怎么获利？

艾米笑道：“这种大额优惠就是大家所说
的‘神单’,是商家设置漏洞导致的，神单每天
都有可能出现，但要靠手速，平时要时刻关注
会员群才有机会，抢到就真的是赚大了。”

优惠券是商家漏洞？曾经在淘宝上自己开
过网店的小波却说：“优惠券其实是商家的推广
方式之一。”他说，返利金额实际上是淘宝商家
为促进销量、提高店铺知名度支付的推广费。商
家借助淘宝联盟、花生日记、返利网等返利平台
进行推广。返利平台会把一部分推广费返还给
用户作为优惠券，通过返利平台帮助卖家推广
商品并获取佣金的人被称为“淘宝客”。

“如今淘宝客遍地都是，这是商家、淘宝
客、用户互利互惠的模式，在我看来，不存在什
么设置漏洞。不过，返利平台鱼龙混杂，消费者
在选择平台和领取优惠券时也要小心，而商家
在推广过程中也要提防淘宝客刷单套取返
利。”小波说。

推广返佣金就能月入上万吗？
记者发现，下载上述APP后，需要输入邀请码

或邀请人的手机号才能注册成功，另一同类型优
惠券APP也是如此。也就是说这两款APP，必须有

“上线”领进门才能使用。
“我们发展下线不收代理费，因为你的下线买了

东西或者赚到了佣金，你也有佣金可以拿，拉的人越
多，你赚得也就越多越轻松。”艾米解释道。

“实话跟你说，我想升运营商，晋升后能拿到
的佣金会更高。”艾米补充道，她现在还是普通VIP
会员，只需要根据规则完成一定拉人指标和佣金
指标，就可以晋升为运营商。

根据艾米提供的APP其会员佣金分配和升级条
件，VIP会员可享受优惠券，自购佣金100%，直属粉
丝购物佣金16.7%；而升级运营商后，除了自购佣金
100%外，直属粉丝购物佣金可达50%，还可获得间
接粉丝购物佣金33.3%，以及对应的团队贡献奖励。

如何发展更多的下线？艾米将她所知的获客引
流方式和盘托出——其实，在微博、微信到处都活
跃着“职业羊毛党”的身影，他们会在任何提及“优
惠”“减价”“薅羊毛”等关键词的热搜下面跟帖，并
附上“神单”截图，总会有人挡不住诱惑。另外，闲
鱼、转转等二手交易平台也是常用的获客渠道。

还有一种方式，就是“混群”。“可以在各种闲置
群、拼团群、互助群中发一些优惠链接，如果有人买
了就能立刻赚到佣金。”当然，最直接的就是自己建
群，通过亲友介绍，逐渐扩大影响。目前，艾米已经
邀请了100多个直属用户，间接邀请用户150多人，
距离晋升仅一步之遥。

事实上，电商平台的花式玩法，已将用户花费
在抢券、算优惠的时间碎片化，模糊了时间成本。在
大促轰轰烈烈的狂欢氛围下，在紧张激烈的“薅羊
毛”大战中，早已分不清是谁“薅”了谁的“羊毛”！

谁“薅”了谁的“羊毛”？

﹃
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﹄
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记者走访东部新城一家中介门店记者走访东部新城一家中介门店


