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财经
XIANDAIJINBAO

/广告

小朋友们喜欢的暑假已到来，如何让
小朋友在这个暑假有一场全新全面的“职
位体验”活动，泰隆银行甬城各大网点纷纷
围绕“厅堂小当家”的社区活动主题开启了
一系列体验。

6月28日，泰隆银行宁波分行营业部
的大厅邀请了5位小朋友来到厅堂进行专
门的“职业体验”。这些孩子们跟着真正的
银行员工一起“坐班、上柜、午餐、轮休”，除
了所使用的工具都是“迷你”版外，业务操
作都和真正的银行员工一模一样。当天适
逢泰隆银行的“行庆日”活动，小朋友们还
好好感受了一把“行庆福利”。

7月3日，泰隆银行海曙支行结合周三
下午茶的契机邀请了两位小朋友体验“厅
堂小当家”。上午，厅堂小当家们换上专属
制服准时上班，从小鱼姐姐手中拿到“厅堂

小当家成长手册”后就开始了一天的工作。
“安邦交接、环境检查、礼仪标兵、厅堂归
整、隆情下午茶、宣传标兵、营销能手”等
等，一天的工作安排得满满的。一天中客户
的夸赞声是对小当家们很好的激励。下午
在空闲时候给小当家们安排了人民币知识
大讲堂，小当家们都觉得收获满满，直呼下
次还要来。

据了解，这次结合暑期契机，泰隆银
行在以往持续的“小小银行家”系列活动
中特别推出“厅堂小当家”活动，面向7周
岁-12周岁客户子女开展一日跟班体验
活动，将“小小银行家”活动中所学的金
融知识、服务礼仪等融会贯通，活动期间
小朋友也可以通过自身努力，获得小鱼
积分，既提升客户体验，也增强了网点品
牌效益。

厅堂小当家 泰隆乐暑假

四大行终于出手
首套房贷利率
全线上调

一周前，有关“首套房利率将于 7 月
上调”的消息刷爆了朋友圈。转眼 7 月已
过一周，房贷市场究竟发生了多大的变
化呢？

今天记者从多家银行和中介处了解
到，工行、农行、中行、建行已下发通知，
明确将首套房贷利率较基准利率上浮
10%。而在上个月，多数股份制银行都已
上调了首套房贷利率。这意味着，宁波首
套房贷利率全线上调。

□记者 崔凌琳

中介反映“如期上调”
今天，记者走访了甬城多个售楼中心及

几家房产中介。鄞州区一中高端楼盘销售经
理告诉记者：“这个月起，我们合作的几家银
行都已经上调了首套房利率，基准利率的
1.05倍利率已经做不出来了。”

一家大型房产中介有关负责人也直言：
“辖内各家银行的首套房贷利率确已如期上
调，就连自称额度还是比较宽裕的几大国有
银行，也已调高了利率价格。”

所幸的是，首套房贷利率虽然调高，但各
家银行的放贷进度普遍没有发生大的变化。
据称，“一般来说，一笔贷款从申请到放款，一
个月左右的时间便能完成，个别银行效率高
一些，20余天就能拿到贷款也是有的。”

四大行明确上浮10%
然而即便是这样的擦边球，也是末班车

了。
昨天下午，记者从农行个贷部门了解到，

自9日起，将正式上调首套房贷利率至基准利
率上浮10%。

国有大行房贷政策通常会步调一致。随
后记者从其他三家国有大行处了解到，这几
家银行已下发通知，本周悉数上调首套房贷
利率。

上月多数股份制银行都已上调了首套房
贷利率，随着国有大行的跟进，宁波首套房贷
利率较基准利率全线上浮了10%。

对于“房贷利率上调后，会不会影响已经
申请但还没有批下来的贷款利率”这个问题，
据记者了解，各家银行的操作有所不同。大多
数银行表示，房贷利率是以按揭申请提交之
时为准的。

除了银行们跑马圈地忙得不亦乐乎，两大支付
巨头也来凑热闹了。微信支付、支付宝于7月1日相
继宣布即日起可在线免费办理ETC。7月1日正是

“推动高速公路ETC发展应用”优惠政策实施的首
日。

记者在微信端搜索ETC助手，马上会跳出申
办小程序，下列ETC相关的服务，有申办、充值、发
票和客服几个选项，点开“ETC申办”，即可进入办
理页码，号称仅需35秒，就能完成申办流程。全国
高速通行费95折。办理方式中有腾讯王卡、信用卡
和99元保证金可以选择。

在支付宝APP中也可以很方便地搜索到免费
办理ETC服务，记者在支付宝搜索栏输入“ETC服
务”，可以方便地进入相关小程序，不过记者在7月
8 日 16 点多在线实测时，发现首页有一行备注

“ETC首期仅支持邮储用户”。
业内人士认为，目前来看，支付机构和银行都

具有比较显著的优势，银行在费用和品牌影响力方
面具有优势，微信/支付宝等机构在办理便捷性和
支付方式等消费体验上更胜一筹，各具优势的几方
谁想要胜出，就看谁能在价格、消费体验、推广上更
能得到消费者的认可。

支付巨头也来凑热闹

银行跑马圈地，支付巨头也来凑热闹

“ETC
”大战正酣，

选哪家更合适

“如果最近有人趴在你的车外瞄来瞄去，请不要报警，是银行的小伙伴在看你有没
有装ETC……”

最近的ETC大战，已经“入侵”到银行人的朋友圈和微信群。在政策的推动下，
一场银行间的“ETC大战”被引爆。各家银行纷纷开启ETC线上线下营销
活动，抢占市场份额。而在ETC客源抢夺战中，除了银行外，还不
乏微信和支付宝等时下流行的移动支付平台的身影。通
行费折扣，花式礼包配置，申请安装便捷……关
于 ETC 的这些便宜，实在是不占白不
占啊。 □记者 周静

银行跑马圈地推广ETC

ETC是不停车电子收费系统，是指电子不停车
收费系统，由路侧设备（RSU）和车载设备（OBU）
组成。高速出入口的ETC专用车道是给那些装了
ETC车载器的车辆使用的，采用电子收费方式。

根据交通部出台的《关于大力推动高速公路
ETC发展应用工作的通知》（以下简称通知），从
2019年 7月 1日起，严格落实对ETC用户不少于
5％的车辆通行费基本优惠政策，并实现对通行本
区域的ETC车辆无差别基本优惠。

这直接推动安装智能ETC设备成为不少车主
的刚需，让ETC成为市场上追逐的风口。各家银行

参与推广ETC的力度不断增强。如果去网点，符合
条件的客户带齐资料一般十分钟之内即可带走设
备，当然你开着车去的，还可以要求银行的工作人
员帮你立即安装。如果嫌去银行网点麻烦，有的银
行对符合条件的客户提供上门办理。也有银行推出
线上办理，在网银或者微信端直接在线申请，银行
会免费寄设备过来，并有详细的安装说明，几分钟
就能自行安装激活。

在银行申请办理ETC，无论是线上还是线下，
提供的材料一般包括本人身份证件、申办车辆行驶
证、本人的绑定银行卡。

绑定卡选择信用卡为多

记者梳理了甬上一些银行的ETC安装需要绑
定的卡种，发现几乎所有银行都推荐绑定信用卡，
也一些银行虽然也能接受绑定借记卡，但是借记卡
里需要冻结一部分资金。门槛最低的是300元，最
高的是2000元。相比于先消费后还款的信用卡，借
记卡确实少了一些吸引力。

目前各家银行送给办理ETC客户的优惠还是
主要与车有关，包括通行折扣、免费送OBU设备，
还有优惠洗车、优惠加油、优惠停车等一些增值服
务。通行折扣各家也不同，多在7折和95折之间，

低于95折的一般会说明是省内通行费的优惠。不
过需要注意的是，这个折扣并不是一直能享受的，
一些银行推出的低于95折的折扣，会说明是限时
优惠（一般都是到2019年年底）。不过目前来看，9.5
折左右的折扣还是妥妥的。

记者提醒，除了比对哪一家优惠力度更强以
外，还需要注意，新办卡会不会给今后的信用卡管
理带来不便。如果仅仅为了绑定ETC办一张信用
卡，而你又不经常跑高速，最好绑定一张常用的信
用卡，否则很可能会对你的信用卡管理带来不便。


